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Conad Adriatico investe
270 milioni in tre anni

Grande distribuzione

Nel 2027 verranno utilizzati
75 milioni di euro per
aperture e ristrutturazioni

Ai e labusiness intelligence
trale altre aree di sviluppo
per aumentare i margini

Enrico Netti
Conad Adriatico, una delle cinque
cooperative dei dettaglianti del si-
stema Conad, giovedi organizzera
una convention dei soci dove trale
altre cosesiparleradiun pianod’in-
vestimenti da 270 milioni di euro
stanziatientrolafine del2028.«Una
parterilevante sara destinataallare-
te commerciale tra nuove aperture,
ristrutturazioni,ampliamentiel'ef-
ficientamento dei puntivendita. Poi
cisonoaltriinvestimentiinlogistica,
tecnologiedigitali ele persone —an-
ticipa Antonio Di Ferdinando, ad di
Conad Adriaticoda quasi4oanniin
azienda, tratteggiando alcuni dei
contenuti—. Investire ci permette di
aumentare la competitivita, la pro-
duttivita del sistema, rafforzare la
capacitaimprenditoriale dellarete».
SecondolerilevazionidiNiqquesta
coop detiene una quota di mercato
del 17,6% ed € prima insegna in
Abruzzo, Marche e Molise.
Ipianidell’ad perilprossimoan-
no fanno leva su investimenti per
circa7s milioni di cui nove destinati
alla ristrutturazione di alcuni ne-
gozi. Previsteinoltre unadecinadi
nuove aperture, Si lavora anche
sulleinfrastrutture al serviziodella
rete commerciali come il nuovo

hublogisticoin progettazione nelle
Marche. «Abbiamo nove hub con
circangmilametriquadrati di su-
perficie utile e per meglio servirei
negozi di Marche e Abruzzo inve-
stiamo 20 milioni per una nuova
piattaformalogistica a Centobuchi
diMonteprandone, in provincia di
Ascoli Piceno. Avra unasuperficie
utile di oltre 20mila metri quadri -
anticipaDiFerdinando -. Su volumi
diquestedimensioni, anche pochi
punti di maggiore efficienza pro-
ducono effetti rilevanti».

Conad Adriaticoé unadelle poche
insegne della Gdo, insieme a Euro-
spin, che sta cavalcando l'interna-
zionalizzazione, in questo casonel-
I'areadeiBalcani.«Vent’annifasia-
mo entrati nel mercato albanese e
oggistiamo valutando conattenzio-
nele opportunita di sviluppo - sot-
tolineal’ad —. Peril prossimo futuro
continueremo a puntare a una cre-
scitagraduale facendolevasullaca-
pacita di adattare il modello Conad
alle caratteristiche dei singoli mer-
catilocali».Attualmentetra Albania
€ Kosovo ¢i sono 35 supermercati
Conad ealcuni puntivendita otten-
gono performancerecord. «Deino-
strinegoziraggiungono unaprodut-
tivita media al metro quadro com-
presatra7milaegmilaeuro» dice Di
Ferdinando. Cisonopoil’Aielabusi-
ness intelligence tra le altre aree di
sviluppoelevedicrescitadeimargi-
ni. «L’Ai ci permette di prevedere
megliola domanda, ridurre glistock,
migliorarelalogistica o semplificare
iprocessi, il chesignificaaumentare
produttivita e qualita delle decisioni
—avvertel’ad -.Latecnologia, pero,
restauno strumento, nonil fine: de-
veliberare risorse e tempo da dedi-
care a offerta, servizio e relazione
conil cliente perchéperunarete arti-
colata comelanostra,anche piccoli

miglioramentiapplicatisulargasca-
lapossonotradursiinmaggiore pro-
duttiviti e qualita del servizio»,

Al sistema Conad Adriatico at-
tualmente fanno capo 446 punti
vendita distribuirti inalcune provin-
cedelleMarche maanchein Abruz-
70, Molise, Puglia, Basilicata.Cisono
poiipuntivenditain Albaniae Koso-
vo e il personale conta circa gmila
collaboratori trasede centraleene-
gozi. Nel 2025 il fatturato complessi-
voéstatodioltre 2,35 miliardidieuro
con una crescita del 4,8%. «Per il
2026 prevediamo diarrivarea 2,48
miliardi» segnalal'ad.

Negli ultimi cinque anniil fattu-
rato diConad Adriatico € aumentato
del 27%: una crescita sostenuta da
investimenticontinuisullarete, dal-
losviluppodeisociimprenditorieda
una presenza sempre pil forte nei
territori. «Laverasfidaécrescere au-
mentandolaproduttivitadellarete,
dei processi e degli investimenti —
conclude I'ad -. Stiamo lavorando
sullamarcadeldistributore, sui fre-
schi, sui servizi e sullacapacita dico-
nosceremeglioil cliente. Nelretailla
crescitava conquistata puntovendi-
taper punto vendita».
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