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45°Anniversario

Assolombarda e Mercosur: «Cosi cresceremo»

Presidente

Alvise Biffi ha
partecipato alla
missione «business
oriented»

Espansione

1l presidente Biffi:
«Cruciale affiancare alla
tecnologia un solido
supporto finanziario»

E partita la prima missione
«business oriented» dopo
I'approvazione dell’Accor-
do UE-Mercosur. Oltre 90
imprese italiane in trasferta
in Argentina e in Brasile
stanno partecipando alla
missione promossa da Con-
findustria e ICE-Agenzia, in
collaborazione con la Came-
ra di Commercio Italiana
nella Repubblica Argentina
ela Camara de Comércio Ita-
liana de Sdo Paulo - Italcam
in coordinamento con le
Ambasciate d’Italia a Bue-
nos Aires e Brasilia.

Fino a venerdi la dele-
gazione fara tappa a Buenos
Aires, San Paolo e Brasilia
con l'obiettivo di aprire una
nuova fase delle relazioni
con le due principali econo-
mie del Mercosur, diversifi-
care i mercati di sbocco e
trasformare le opportunita
offerte dall’Accordo in inve-
stimenti e partnership indu-
striali. Fra i ministri presen-
ti: Antonio Tajani e Giusep-
pe Valditara. Ed & in trasfer-
ta anche Alvise Biffi, presi-
dente di Assolombarda che
é stato anche in Uruguay: «I
numeri confermano che le

nostre imprese hanno gia
costruito relazioni impor-
tanti con questi mercati.
Nel 2025 I'interscambio con
I'area ha raggiunto 1,6 mi-
liardi per il “quadrilatero”
Milano, Monza e Brianza,
Lodi e Pavia, con una cresci-
ta del 64,3% rispetto al
2019. L’Accordo UE-Merco-
sur apre ora una nuova fase
in un mercato in forte
espansione e, dal canto no-
stro, dobbiamo favorire il ra-
dicamento di una presenza
industriale diffusa. Mecca-
nica, farmaceutica, salute,
chimica, energia (settori tut-
ti rappresentati in Assolom-
barda) - con una forte atten-
zione ai settori strategica-
mente centrali dell’oil & gas
e dei minerali - agroindu-
stria e IA sono ambiti sui
quali esistono grandi com-
plementarita con il nostro
tessuto produttivo. Asso-
lombarda sta lavorando per
costruire partnership. Sara
poi cruciale affiancare un
solido supporto finanziario.
Il mercato del credito suda-
mericano sconta tassi e di-
sponibilita complesse per
gli acquirenti: solo promuo-
vendo i nostri servizi e pro-
dotti con strumenti di finan-
za agevolata verso chi com-
pra “italiano” potremo com-
petere con gli altri Paesi EU.
In quest’ottica, sara centra-
le il ruolo del nostro siste-
ma bancario, oltre che di Si-
mest e Sace».
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