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«In seianni 12 miliardi
per I'export, ora focus
su India e Sud America»

La strategia

Barrese: «Lavoriamo ad
accordi con partner bancari
sui mercati pi dinamici»

«Inuncontestodiincertezza globa-
le come quello che stiamoattraver-
sando, ¢ importante accompagnare
leimpresein percorsidicrescitain-
ternazionale che possanoanche au-
mentarela diversificazionedellalo-
ropresenzasuimercatiequindidel
loro fatturato». Secondo Stefano
Barrese, responsabile della divisio-
ne Banca dei Territori di Intesa
Sanpaolo, I'attivita all’estero & es-
senziale per un Paese come I'Italia,
secondoesportatore in Europaetra
iprimi cinque a livello mondiale.

Daquil’ideazione di programmi
diaccompagnamento delle Pmisu
mercati chiave, come gli Stati Uniti,
che fanno leva anche sulla storica
presenzaall’estero del gruppoban-
cario guidato da Carlo Messina, at-
traverso lasuarete di filiali e uffici.

Programmi che,aggiunge Barre-
se,«aiutanoa far crescere nonsolo
le nostre aziende, ma anche noi,
perchéanche noiimpariamoattra-
verso queste attivita e modifichiamo
le nostre azioni, facendo una sortadi
“scaleup” dellanostraproposta».Le
missioni nella Silicon Valley, realiz-
zate negli ultimitre anniin collabo-
razione con Innovit, ne sono un
esempio: partito con le start up, il
progetto € evoluto lo scorso anno
coinvolgendo alcune selezionate
Pmiinnovative, clientidellabanca,
per arrivare quest’anno a concen-
trarsi su un settore specifico e dal-
I'elevato potenziale di crescita, la
Space Economy.

Nonsolo: «Loscorso anno,siaat-
traverso gli incontri di mentoring
fattidalle nostre aziende durantela

missione a SanFrancisco, siaattra-
verso un‘attivita di interlocuzione
tra noi e alcuni grandi gruppi della
Silicon Valley, ci siamoresi conto di
quanto sia importante creare una
connessione tra questi gruppi e le
nostre pmi manifatturiere — ag-
giunge Barrese —. C’¢infattiancora
unalacuna significativa nell’econo-
mia americana in generale e nella
Silicon Valley in particolare, che
hanno tanta tecnologia difrontiera,
maunalimitata capacita di trasferi-
mentotecnologico nella manifattu-
radibase, pilitradizionale, che éin-
vece un ambito in cui I'Italia eccel-
le». Ecco perché é fondamentale
metterein connessione le realta ita-
liane, spesso piccole e difficilmente
ingradodiarrivaredasolealle «big
Corp» globali,conquestadomanda
di manifattura. Ed & qui che Intesa
Sanpaolointerviene, mettendoadi-
sposizione nonsolo le proprie atti-
vitadicreditoe consulenza, maan-
che il proprio network internazio-
naledi contatti. Questadomandadi
manifattura non riguarda peraltro
soltanto gli Stati Uniti, osserva Bar-
rese, ma interessa molti altri mercati
emergentidal grande potenziale, tra
cui i Paesi del Mercosur, dove in
questigiornié in corsounamissione
diConfindustria(sivedaapagina?7)
acuipartecipa anche Intesa Sanpa-
olo, invitata dallastessa Confindu-
stria. «Siamo particolarmente inte-
ressatiaquell'area geografica, cheé
molto dinamica e registra una do-
manda crescente di tecnologie
avanzateacuil'ltalia¢ingradodiri-
spondere. Nona caso, raccogliamo
grande interesse da parte delle no-
stre aziende», aggiunge Barrese.
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Stati Uniti, dunque, proseguira,ma
I'impegnodilntesa Sanpaologuar-
daanche ad altri mercati, seguendo
un modello flessibile, che possa ri-
spondere nel modo quanto piti cu-
stomizzatoalladomandadelle sin-

gole geografie. In questo senso va
letta un’altra importante novita, in
corsodifinalizzazione,annunciata
daBarrese: «Stiamo lavorando per
creare unaserie di partnership con
primari istituti bancari su diverse
geografie, a cominciare da India e
Brasile, per garantire alle nostre
aziendele attivitd commercialiinlo-
co. Noi continueremo nella nostra
attivita di consulenza e supporto fi-
nanziario sugli investimentia me-
dio e lungo termine, ma é fonda-
mentale poter assicurare ai clienti
ancheun’attivithcommerciale tran-
sazionale».In particolare, Barrese si
sofferma sul Brasile, che oggi rap-
presenta «unaquota contenutadel-
I'export complessivo italiano, mae
I'economia pili forte e pili ricca del
Sud America».

Inoltre, proprio durante la mis-
sione in Silicon Valley, Intesa
Sanpaolohapresentatounanuova
nuovainfrastrutturadigitale, Con-
necting Markets: «Si tratta di una
piattaforma che connetterale nostre
aziende clienti con 560 milioni di
aziendein 7o Paesi— spiega Barrese
—. Saremo in grado di offrire un po-
tenziale planetarioperlacrescitaela
competitivita delle nostre Pmi, alle
qualidal 2020 abbiamoerogatocre-
dito per oltre 141 miliardidieuro, di
cui1z miliardiperinternazionaliz-
zazione ed export e 14 miliardi per
operazionidifinanza straordinaria
come acquisizioni, fusioni,apertura
del capitale».

—Gi.M.
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