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Il risparmio e modesto et puo prodiierie un'tumento della domanda globale

Irpef al 22 %, spinta ai consumi

Dovrebbe essere concesso dalla prossimalegge di Bilancio

Cinquanta euro spesi da una fami-
glia inuna pizzeria non sono sol-
tanto cinquanta euro di consumo.
Diventano il ricavo dell’esercen-
te, generano lva, finanziano gli
acquisti dai fornitori, concorrono
alla remunerazione del persona-
le, alimentano il margine dell’im-
presa e, attraverso la filiera, pro-
ducono ulteriore domanda

DI FRANCESCO SBRALETTA
a prima aliquota Ir-
pef potrebbe scende-
re dal 23 al 22% con
la prossima legge di

Bilancio: un punto in meno

sui redditi fino a 28mila eu-

ro. Unariduzio-

ne apparente-

mente mode-

sta, ma capace

di trasformarsi

in maggiore red-

dito disponibi-

le, consumi e

nuova doman-

dainterna.

L’ipotesi éen-

trata nel cantie-

re della mano-

vra insieme

agli altri inter-

venti sull’impo-

sta personale (si veda Ita-

liaOggi del 25 gennaio). 11

sistema oggi prevede tre ali-

quote: 23% fino a 28miila eu-

10, 33% tra 28mila e 50mila

e 43% oltre tale soglia. La

manovra 2026 ha gia alleg-

gerito il secondo scaglione,

portandolo dal 35 al 33%;

per il 2027 il cantiere fisca-

le guarda anche allipotesi

di estendere il 33% fino a

60mila euro e, appunto, di

abbassare al 22% la prima

aliguota.
proprio quest’ulti-
mo intervento a meritare
attenzione perla sua capaci-
ta di raggiungere una pla-
tea estremamente ampia.
In termini puramente
aritmetici, il risparmio mas-
simo sulla prima fascia sa-
rebbe pari a 280 euro annui
per chi possiede almeno
28mila eurodi redditoimpo-
nibile: poco pit di 23 euro al

mese. Con 20mila euro di
imponibile il beneficio teori-
co sarebbe invece di 200 eu-
ro lanno. Naturalmente
Peffetto concreto dipende-
rebbe da detrazioni, inca-
pienza e configurazione
complessiva dell’Irpef; peri
contribuenti che gia oggi
non versanoimposta, il van-
taggio potrebbe essere nul-
lo o ridotto.

Ed e proprio qui che il
dibattito dovrebbe liberar-
sidaunequivoco: una misu-
ranon deve necessariamen-
te produrre centinaia di eu-
ro al mese per essere econo-
micamente significativa.

Per una famiglia con due
percettori di reddito, infat-
ti, il beneficio pu6 cumular-
si. Due imponibili da 20mi-
la euro genererebbero, a pa-
rita di struttura dell'impo-
sta, circa 400 euro annui di
minore Irpef; due redditi al-
meno pari alla soglia del pri-
mo scaglione arriverebbero
teoricamente a 560 euro.

Sono quasi 47 euro al me-
se. Non cambiano una vita.
Ma possono cambiare una
decisione di consumo. K la
differenza tra rinunciare e
concedersi qualcosa: una ce-
nain piu al mese, una pizza
con i figli, un acquisto rin-
viato, un libro, un capo di
abbigliamento, una piccola
spesa per la casa, un servi-
zio alla persona. E, soprat-
tutto, la percezione di avere
nel portafoglio una quota di
reddito in pit non legata
alPennesimo bonus tempo-
raneo, bensi a una riduzio-
ne strutturale del prelievo
fiscale.

L’economia insegna,
infatti, chela propensio-
ne marginale al consumo
non & uniforme. Le famiglie
con redditi piu bassi tendo-
no mediamente a destinare
ai consumi una quota mag-
giore di ogni euro aggiunti-
vodisponibile.

Le stime richiamate dal-
la Beeindicano una propen-
sione marginale al consu-
mo intorno al 70% nel quin-
tile di reddito pit1 basso, con-
tro il 36% in quello piu ele-

vato.

Le piu recenti analisi di
Banca d’Italia confermano
inoltre quanto reddito, ric-
chezza e caratteristiche dei
nuclei incidano sulla tra-
sformazione delle maggiori
disponibilitd in consumi.
Ed & qui che il taglio di un
solo punto pud innescare
una piccola, ma diffusissi-
ma catena economica.

Meno Irpef significa
piu reddito disponibile.
Piu reddito disponibile, so-
prattutto nelle fasce con mi-
nore capacita di risparmio,
pud significare maggiori
consumi. Maggiori consu-
mi significano ricavi ag-
giuntivi per commercianti,
ristoratori, artigiani, pro-
fessionisti e imprese di ser-
vizi.

Cinquanta euro spesi da
una famiglia in una pizze-
ria non sono soltanto cin-
quanta euro di consumo. Di-
ventano il ricavo dell’eser-
cente, generano Iva, finan-
ziano gli acquisti dai forni-
tori, concorrono alla remu-
nerazione del personale, ali-
mentanoil margine dell’im-
presa e, attraverso la filie-
ra, producono ulteriore do-
manda. Moltiplicato per mi-
lioni di contribuenti, un ge-
sto economicamente minu-
scolo pud trasformarsi in
un fenomeno macroecono-
mico.

La misura avrebbe,
inoltre, un ulteriore pre-
gio: la semplicita. Non ri-
chiede domande, click day,
graduatorie, finestre tem-
porali o requisiti settoriali.
Non obbliga il contribuente
a inseguire un’agevolazio-
ne. Agisce direttamente sul-
la struttura dell’imposta.
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