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[l super
ammortamento
spinge

la crescita
del leasing

La sinergia con la Nuova Sabatini
abbatte i costi d acquisto dei
macchinari tecnologici fino al
60%, trainando lo sviluppo e la
transizione digitale e ambientale

. . ) .
Luigi dell Olio
] 1tessuto produttivo italia-
no sta vivendo una fase di
profonda transizione alla
luce della doppia transi-
zione digitale e ambientale in cor-
s0, oltre che della ricomposizione
degli equilibri geopolitici a livello
globale. In questo scenario, la capa-
cita delle imprese di rinnovare co-
stantemente i propri impianti e
macchinari non é solo un fattore di
crescita, ma una condizione essen-

ziale di sopravvivenza. I dati pit re-
centi forniti da Assilea (’'Associazio-
ne italiana leasing) confermano che
le imprese del nostro Paese stanno
rispondendo a questa sfida con de-
cisione, individuando nel leasing lo
strumento d’elezione per finanzia-
re lo sviluppo. Nel primo semestre
di quest’anno i volumi sviluppati
dal settore in Italia hanno registra-
to un incremento del 4,4%. A domi-
nare il mercato & sempre il compar-
to auto, che da solo rappresenta il

64% del totale tra il ricambio delle
flotte aziendali e la transizione
green della mobilita.
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Questa tendenza espansiva non &
destinata a fermarsi, anche alla lu-
ce della spinta normativa. Con la
nuova Legge di Bilancio ¢ stato in-
fatti ripristinato liper-ammorta-
mento, una misura fortemente ri-
chiesta dalle associazioni di catego-
ria e partita ufficialmente a meta
giugno. Poiché i cicli di pianificazio-
ne degli investimenti e di delibera
dei contratti richiedono tempi tec-
nici fisiologici, i frutti concreti di
questo ripristino si vedranno verosi-
milmente in autunno, quando inuo-
vi contratti verranno perfezionati e
i macchinari consegnati. Tuttavia,
I'effetto di programmazione é gia at-
tivo oggi: le imprese possono calco-
lare con precisione i vantaggi eco-
nomici derivanti dalla cumulabilita
delle agevolazioni. L’iper-ammorta-
mento, infatti, si somma in modo si-
nergico alla Nuova Sabatini, gene-
rando una riduzione dei costi d’ac-
quisto senza precedenti storici re-
centi. Per comprendere la portata
straordinaria di questo mix agevola-
tivo, & sufficiente analizzare un ca-
so concreto. Ipotizziamo che un’a-
zienda decida di investire in un
macchinario tecnologico avanzato
dal valore di 500 mila euro, ricor-
rendo a un contratto di leasing fi-
nanziario.

Il primo importante tassello & rap-
presentato dal contributo della
Nuova Sabatini. Calcolando ’'agevo-
lazione su un tasso Sabatini 4.0 pari
al 3,575% per una durata di 5 anni,
I'azienda ottiene un beneficio netto
in conto impianti di circa 50 mila eu-
ro. Di fatto, questo contributo si tra-
duce in uno sconto immediato del
10% sul costo originario del macchi-

ASSILEA

Assilea & I'Associazione italiana leasing e
confermail grande utilizzo dello strumento da
parte delle imprese per finanziare lo sviluppo

nario.

A questa agevolazione si aggiun-
ge poi 'impatto straordinario dell’i-
per-ammortamento. Trattandosi di
un investimento da 500 mila euro,
I'operazione rientra pienamente
nel primo scaglione delliper-am-
mortamento, che prevede una mag-
giorazione del valore ammortizzabi-
le del 180%. Di conseguenza, il valo-
re fiscale del bene su cui calcolare
le deduzioni sale virtualmente da
500 mila euro a 1,4 milioni di euro.
Applicandosu questa base le aliquo-
te vigenti, ovvero il 24% ai fini Ires e
il 3,9% ai fini Irap, il risparmio fisca-
le complessivo generato e pari a cir-
ca 250 mila euro. Questa somma &
composta da 216 mila euro di quota
Ires e da 35 mila euro di quotaIrap.

Sommando i due incentivi, un’im-
presa che effettua un investimento
in leasing strumentale da 500 mila
euro ottiene un ritorno economico
efiscale diben 300 mila euro. A que-
sto pacchetto dibase, inoltre, si pos-
sono aggiungere eventuali contri-
buti a livello regionale o fondi euro-
pei, abbattendo ulteriormente il co-
storeale dell’investimento.

Per sfruttare al meglio queste op-
portunita, leimprese devono valuta-
re con attenzione la tipologia di con-
tratto da stipulare. La scelta tra lea-
sing finanziario e leasing operativo
non € una mera questione burocra-
tica, ma una decisione strategica
che impatta sulla struttura finanzia-
ria e sull’'obsolescenza tecnologica
dell’'azienda. Il primo & una forma
di finanziamento finalizzata all’ac-
quisto del bene. La societa di lea-
sing acquista il macchinario scelto
dall'utilizzatore e glielo concede in

godimento dietro il pagamento di
un canone periodico. Al termine
del contratto, l'utilizzatore ha la fa-
colta di riscattare il bene pagando
una maxi-rata finale, solitamente di
valore modesto, diventandone pro-
prietario a tutti gli effetti. Questa
formula & ideale per beni strumen-
tali a bassa obsolescenza tecnologi-
ca e alungo ciclo di vita, come linee
di produzione pesanti o immobili in-
dustriali, dove I'obiettivo finale del-
I'impresa ¢ la proprieta del bene. E
inoltre la formula ideale per massi-
mizzare i benefici dell’'iper-ammor-
tamento e della Nuova Sabatini, poi-
ché il riscatto finale garantisce la
stabilita dellinvestimento nel patri-
monio aziendale.

Il leasing operativo, spesso assi-
milato al noleggio a lungo termine,
risponde a una logica del tutto diffe-
rente. In questo caso, I'obiettivo pri-
mario non ¢ il possesso del bene al-
la fine del contratto, bensi il suo uti-
lizzo temporaneo e la fruizione dei
servizi correlati, come manutenzio-
ne, assistenza tecnica e coperture
assicurative. Il canone corrisposto
non & calcolato sul valore d’acqui-
sto del bene, ma sul suo effettivo de-
prezzamento durante il periodo d’u-
s0. Al termine del contratto, l'utiliz-
zatore restituisce il bene senza l’'ob-
bligo di riscattarlo. Si tratta di una
soluzicne ottimale per beni sogget-
tiarapidissima obsolescenza, come
server, computer o software indu-
striali, poiché solleva I'azienda dal
rischio del deprezzamento e per-
mette un aggiornamento continuo
delle dotazioni tecnologiche.

©RIPRODUZIONE RISERVATA
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disopravvivenza

La capacita delleimprese
dirinnovareipropri
impianti e macchinari
non e solo un fattore
dicrescita,maunaverae
propria condizione

L’ANDAMENTO

Nel primo
semestre del
20261 volumi
del settore

in Italia hanno
registrato
unincremento
del 4,4%
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FORTE CRESCITA L’ANDAMENTO
PER LA COMPONENTE DEI CONTRATTISTIPULATI
IMMOBILIARE

Le analisi di Assilea relative al
primo semestre rilevano un
andamento ampiamente
positivo per lacomponente
immobiliare, con un +29,9%
invalore eun +9,6% in numero
rispetto allo stesso periodo
dello scorso anno.

Gli analisti segnalano che questa
tendenzarisente del notevole
incremento sia dell'immobiliare
“costruito” (+34,8%),

sia di quello “da costruire”,
+20,9%.

Cresce il valore dello stipulato
aeronavale e ferroviario
(+50,5%) e quello degliimpianti
per la produzione di energia
darinnovabile (+17,5%),

che nel mese di giugno

ha visto quasi raddoppiare

i volumirispetto

\a dodici mesi prima.

VARIAZIONE % IN VALORE, | SEM. 2026

Auto I +2,4
Autovetture in leasing - +6,4
Autovetture NLT I +1,4

LEASING

Veicoli commerciali
in leasing

37

Veicoli commerciali
NLT 194 |

Veicoli industriali

Strumentale -0,5 |
Finanziario -0,9 I
Operativo I +1,8

Aeronavale e ferroviario

Immobiliare

C B

Costruito

Da costruire

I 20

Energie rinnovabili - +17,5
TOTALE Baa
FONTE: ASSILEA
9 >

RIPARTIZIONE PER COMPARTI

AUTO
64,0%

STRUMENTALE

24,6%

AERONAVALE
E FERROVIARIO

2,3%

IMMOBILIARE

8,7%

ENERGIE

RINNOVABILI

0,4%

FONTE: ASSILEA
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