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RAPFORT

FIERE

Export, forti presidi
in aiuto delle Pmi

Napoleone (IT-EX): “Le piccole e medie imprese non
riescono a entrare da sole nei mercati internazionali”

Vito de Ceglia

N el dibattito sulla com-

petitivita europea e sul-

le nuove politiche indu-

striali, le fiere riemer-

gono come uno strumento di so-

stegno all’economiareale. Per'Tta-

lia, rappresentano uno dei pochi

canali di accesso ai mercati esteri

per le Pmi, soprattutto in una fase

di mercati instabili, costi crescen-

ti e maggiore selettivita degli
scambi legata ai dazi.

E su questo ruolo che insiste
Raffaello Napoleone, presidente
di IT-EX, l'associazione che riuni-
sce le principali fiere internazio-
nali italiane, con oltre 2,8 milioni
di visitatori, circa 750 mila buyer
esteri, e pit di 26 mila espositori,
oltre 11 mila stranieri. Il punto di
partenza, spiega, € il lavoro gia av-
viato dalle istituzioni con il Libro
Verde del Mimit sulla politica in-
dustriale eil Piano per 'export del
Maecinei mercati extra-Ue. «I due
ministeri stanno facendo investi-
menti significativi sull’incoming
dei buyer e sulla promozione del
Made in Italy all’estero».

Un’azione che coinvolge molti
settori, dalla manifattura alla mo-
da, dalla cosmeticaall’agroalimen-
tare. «Oggi & necessario muoversi
di pit rispetto al passato, perché i

canali tradizionali si stanno ridi-
mensionando», osserva Napoleo-
ne. In questo quadro si inserisce il

piano per l'export: «Passare da
635 a 700 miliardi di euro entro il
2027 & un obiettivo realistico».

Per raggiungerlo, il ruolo delle
fiere & cruciale. «Le Pminon riesco-
no a penetrare da sole nei mercati
internazionali. Il sistema fieristico
consente di superare limiti dimen-
sionali e finanziari». Le fiere IT-EX
funzionano cosl come una vera
“democrazia economica”: tra gli
espositori il 51% sono piccole im-
prese, il 27% micro, il 20% medie e
il 5% startup, con una dimensione
mediadi39 addetti, controilOdel-
la manifattura italiana.

L’impronta internazionale &
marcata: il 39% degli espositori eil
35% dei visitatori & estero, contro
i116% e il 7% della media naziona-
le. Gli espositori realizzano il 39%
del fatturato all’estero, sono pre-
senti in 14 Paesi e ’'89% esporta, a
fronte del 22,3% della manifattura
complessiva.

Tra le leve a supporto delle Pmi,
Napoleone cita Sace e Simest e il
progettodelle Case del Made in Ita-
ly, che consentira di costituire pre-
sidi permanenti nelle principali
fiere grazie all’intesa siglata a set-
tembre tra Mimit, Aefi e IT-EX.
«L’obiettivo ¢ rendere accessibili
agli espositori i servizi di supporto

51%

Nelle fiere IT-EX
gli espositori
sono Pmial 51%

allinternazionalizzazione».Il posi-
tion paper di IT-EX colloca fiere e
congressi tra le “infrastrutture

atratacicha”? Ai nalitica indnictriala
QU AlLgiviIv Ul ppuliuva liivust ialy

anche per I'impatto sull’innovazio-
ne: il 56% degli espositori introdu-
ce miglioramenti o nuove soluzio-
ni dopo la fiera. All’interno di que-
sto ecosistema, IT-EX distingue tre
format - hub, export e import - ma
«quello dell’export resta centrale
per attrarre i buyer in Italia, visto
che le Pmi non hanno la struttura
per portare grandi fiere all’estero»
La competizione globale, pero,
si intensifica. Cina e Germania
puntano su scala e capacita finan-
ziaria. «L’Ttalia segue un modello
diverso, basato su qualita, posizio-
namento settoriale e reputazio-
ne». Da quilarichiesta di uno “Sta-
tostratega”, chiamato ad affianca-
re il mercato e a difendere l'auto-
nomia del sistema fieristico in una
fase di forte concentrazione, in
cuiiprincipali operatori controlla-
no gia il 40% di un mercato globa-
le da 34 miliardi di euro. «Tutelare
le fiere significa tutelare un asset
industriale del Paese». Quanto ai
mercati, conclude Napoleone, «re-
stanao centrali Europa e Stati Uniti;
in Asia Giappone e Corea, con una
Cina strategica ma complessa.
Cresce l'interesse per Mercosur,
Sud-Est asiatico, Golfo e India».
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