2 HURES

Quotidiano - Dir. Resp.: Fabio Tamburini
Tiratura: 54073 Diffusione: 113853 Lettori: 657000 (Data Stampa 0006901)

W DATA STAMPA

45°Anniversario

09-GEN-2026
dapag. 19-22floglio1/2

Imiposteindiretie
Iva,nellevendite conpermuta
addio al valore normale —p. 22

Le novita fiscali
La legge di Bilancio 2026

Nelle vendite con permuta
addio al valore normale perI'lva

Imposte indirette. Per la base imponibile riferimento al complesso dei costi sostenuti per beni e servizi
Modifica in vigore dal 2026 ma rischio contenzioso per il precedente assetto in contrasto con le regole Ue

6 Gia nella contrattazione
ogni parte sara chiamata
averificare gli oneri
che determinanoil valore
fiscalmente rilevante

Anna Abagnale
Benedetto Santacroce

erleoperazionipermuta-

tive dal 1° gennaio 20261a

baseimponibileIvanoneé

piltdeterminata conil va-

lorenormale deibenie dei
servizi scambiati, ma con il com-
plesso dei costi sostenuti dal ceden-
te o prestatore per fornireilbene o
erogare il servizio.

In particolare, 1a nuova regola -
introdotta nel nostro ordinamento
dallalegge diBilancio 2026 (articoli
1, commi 138 e 139, della legge
199/2025) - risponde alla necessita
diallinearelalegislazione naziona-
le ai principi unionali e determina
pericontribuenti un radicale cam-
biamento perlagestione delle spe-
cifiche operazioni.

Lapermuta, sul piano civilistico,
€ definita come «il contratto che ha
per oggetto il reciproco trasferi-
mento della proprieta di cose, o di
altri diritti, da un contraente all’al-
tro» (articolo 1552 del Codice civile).
Traendoorigine dall’antico “barat-
to”, &€ questo un contratto consen-
suale a effetti realiidoneo a trasferi-
relaproprietadicose o altri diritti.

Sul piano Iva, il concetto di per-
muta diventa pilt ampio rispetto a
quello civilistico, con particolare
riguardo all’oggetto, ammettendo
oltre agli scambi di bene con bene
e diritto con diritto, anche gli
scambi dibeni e servizi, e quellidi
servizi con altri servizi.

Questa maggiore portata della

fattispecie fiscale ha come conse-
guenzachelo specifico contratto si
verifica, anche nella inconsapevo-
lezza dei contraenti, in molte situa-
zioni. In effetti, esistono settori
economiciin cuile operazioni per-
mutative costituiscono uno dei
principali modelli di business uti-
lizzato dalle imprese. Si pensi, ad
esempio, a quanto avviene nel set-
tore sportivoin cuia fronte di deter-
minate forniture dibeni corrispon-
dono corrispettivi costituiti da
campagne pubblicitarie. Analoga
situazione si realizza nel mondo
della comunicazione (televisione,
social ed economia del web), nel
settore alberghiero e, piliin genera-
le, per molte strutture ricettive ov-
vero nel mondo del food.

Pil1in dettaglio, I’articolo 11 del
Dpr633/1972 afferma che «le ces-
sionidibeni ele prestazioni diser-
vizi effettuate in corrispettivo di
altre cessionidibenio prestazioni
di servizi, o per estinguere prece-
denti obbligazioni, sono soggette
all’imposta separatamente da
quelle in corrispondenza delle
quali sono effettuate».

Nella sostanza, ai fini Iva, cia-
scunaoperazionein cui si articola
lapermuta é trattata in modo auto-
nomo, nel senso che ogni presta-
zione o cessione ¢ soggetta alla
propria disciplina, e dunque, va
esaminata singolarmente, per
quantoriguarda sial’imponibilita
(sussistenza dei presupposti sog-
gettivi, oggettivi e territoriali), sia
ilmomento impositivo,labaseim-
ponibile e I'aliquota da applicare.

Proprioinrelazionealla deter-
minazione della base imponibile
interviene, ora, lalegge di bilancio
che modifica direttamente I’arti-
colo 13, comma 2, lettera d) del

Dpr 633/72. Tale norma, nella
versione ante 2026, prevedeva che
labaseimponibile doveva essere
pari al valore normale dei beni e
dei servizi scambiati.

La nuova formulazione della
norma prevede ora chelabaseim-
ponibile delle operazioni permuta-
tive sia pari «all’lammontare com-
plessivo di tutti i costi riferibili ai
beni e servizi scambiati».

Questanuovaimpostazione nor-
mativa impone ai contribuenti, gia
nel momento della contrattazione,
diverificare, ognuno perla sua par-
te, quale sianoicosti che determina-
noil valore fiscalmenterilevante. In
pratica, afronte del valore negoziale
della transazione esistera anche un
suo valore imponibile che potrebbe,
come succedera nella maggior parte
dei casi, essere inferiore rispetto al
valore normale del bene.

1l problema principale che si po-
ne ¢ proprio quello dell’individua-
zione puntuale dei costi che costi-
tuiscono il valore fiscalmente rile-
vante. Tenendo conto, che, come
ha specificato la Corte di giustizia
Ue (causa C-380/99), nella base
imponibile vanno inseriti tutte le
spese sostenute perlafornitura del
bene o del servizio, compresi gli
oneriaccessori ovveroicosti diretti
(materie prime ovvero costi pub-
blicitari) o indiretti (costi ammini-
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strativi o del personale).

Questa norma, in basea una spe-
cifica clausola di salvaguardia, ¢
entrata in vigore con riferimento
alle operazioni effettuate dal 1°
gennaio 2026. Sul punto sisegnala,
pero, che trattandosi di una modifi-
cadinorma incompatibile con1’or-
dinamento unionale la stessa di per
sé ha un effetto retroattivo e, per
questo, potrebbe dare luogo a con-
tenziosi, conriferimento, ad esem-
pio, ad accertamenti in corso.
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