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Italia-Cina, prove d’intesa sull’export

Incontro al G20 trai due premier. Meloni: «Dovete trattare alla pari le nostre aziende»

Marcello Astorri

B L'interscambio commerciale
tra Italia e Cina e stato di quasi 65
miliardi di euro nel 2024 (15,3 mi-
liardi di esportazioni italiane, 49,5
miliardi quelle cinesi nel nostro
Paese). Ragione per cui I'incontro
di ieri tra la presidente del Consi-
glio, Giorgia Meloni, e il primo mi-
nistro cinese Li Qiang a margine
del G20 a Johannesburg, in Suda-
frica, aveva un peso economico di
grande rilevanza per entrambi i
Paesi, due tra le piu forti manifat-
ture esportatrici al mondo.

Dila dalle espressioni diplomati-
che, la sensazione & che il confron-
to sia stato molto franco. Secondo
quanto riporta una nota di Palaz-
zo Chigi, Meloni ha «sottolineato
I'esigenza di assicurare condizio-
ni di parita alle aziende che opera-
no sui mercati internazionali e di
garantire la sicurezza delle catene
di approvvigionamento globali,
soprattutto per quanto riguarda i
componenti essenziali per la pro-
duzione industriale». I messaggi
in tal senso sono almeno due. Il
primo riguarda la questione
dell’accesso al grande mercato ci-
nese da parte delle aziende este-
re: in particolare, da sempre si
contesta al Paese guidato da Xi Jin-
ping di applicare restrizioni setto-
riali, di favorire le proprie imprese
domestiche anche attraverso ap-
plicazione di regole poco traspa-
renti e larichiesta di fare joint ven-
ture in alcuni settori ritenuti stra-
tegici per lo Stato. Spesso, pur di
non perdere il treno di un merca-
to tanto promettente, molte azien-
de hanno accettato queste condi-
zioni esponendosi al rischio di
esporsi allo spionaggio industria-
le. 1l secondo, ed e una questione
comune per gli Stati Uniti e 'Euro-
pa, & che la Cina non faccia ostru-
zione all’approvvigionamento di
materie prime e componenti stra-
tegici per le nuove tecnologie che
vanno dall’automotive alle ener-
gie rinnovabili.

Di contro, anche dalla Grande
Muraglia sono emerse richieste di
peso. «La Cina si aspetta che I'Ita-

lia garantisca un ambiente com-
merciale equo, trasparente e non
discriminatorio alle imprese cine-
si che investono in Italia», ha ri-
portato I'agenzia di stampa cinese

Xinhua, a proposito del bilaterale
di ieri. Frasi che riportano alla

mente il caso emblematico di Pi-
relli, dove il primo socio (Sino-
chem, con il 37%) in passato ha
dovuto incassare l'intervento del
golden power italiano per limitare
I'influenza cinese e proteggere la
tecnologia strategica degli pneu-
matici intelligenti (i Cyber Tyre).
E dove peraltro e tuttora in corso
un braccio di ferro perché I’Ameri-
ca impone delle restrizioni alle
aziende con legami cinesi; sicché,
per mantenere I'accesso al merca-

to Usa, servirebbero degli inter-
venti a livello di governance sui
quali i cinesi fanno resistenza.

«Il premier cinese Li Qiang - si
legge nel lancio dell’agenzia uffi-
ciale di Pechino - ha promesso al-
le aziende italiane un maggiore ac-
cesso al mercato cinese attraverso
fiere ed altre piattaforme. La Cina
incoraggia un maggior numero di
aziende italiane ad entrare nel
mercato cinese attraverso piatta-
forme quali la China Internatio-
nal Import Expo, la China Interna-
tional Fair for Trade in Services, la
China International Consumer
Products Expo e la China Interna-
tional Supply Chain Expo». Il pre-
mier cinese ha assicurato che la
Cina & «pronta a rafforzare I'alli-
neamento delle strategie di svilup-
po con I'ltalia e a stringere un par-
tenariato strategico globale pil
stabile e proficuo». Quest'ultimo
punto e di grande interesse per
I'Ttalia, che dopo l'applicazione
dei dazi voluti dal presidente Do-
nald Trump, sta cercando di diver-
sificare il suo export. Proprio in
seguito a cio le esportazioni italia-
nein Cina - tra gennaio e luglio di
quest’anno - sono calate a 8,2 mi-
liardi (-10,5%). Non un buon se-
gnale per quei settori - dal lusso,
alla farmaceutica fino alla mecca-
nica - che esportano miliardi di
fatturato in quel Paese e che certo
non sono state favorite dalle ten-
sioni internazionali.
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