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MARCO SOLA TITETTO (NOVA AEG) ;
COOP ACCENDE LA LUCE (&
«AL VIA LA PRODUZIONE i
DI ENERGIA DAL SOLE»

apagina 5 Fagone La Zita

S'illumina il carrello della spesa
«Coop produrra energia green»

Nova Aeg (Nova Coop) investe pit di 13 milioniin nuoviimpianti
fotovoltaici e diventa produttore diretto dielettricita. Il dg Titetto:
«Partiamoda Vercelli per coprire ladomanda di 3 milafamigliex»

I o lasocietaha @ OggiNova
” La vicenda in cantiere un Aegeil
3 investimento 14esimo
. da 3,2 milioniin  operatore
Nel nqrd Italia s un primo nazionale nella
Da qul a,l ,2028 E!bb!amo impianto vendita diluce
deciso di investire in due fotovoltaicoa  egas
o tre nuovi impianti dove cuine
si concentra il consumo seguiranno
@ Nova Aeg, il altre 3 dal
grande valore di dieci
distributoredi ~ milioni
energia (oltre -
un miliardo di @ L'obiettivo
girodaffari)di  deldgMarco
Nova Coop Sola Titetto &
diventa anche garantire alle
produttore famlglle clienti
prezzi bassi,
trasparenza e
sostenibilita
E appenainiziato il gawattora. «I risultati confermano la

cantiere per la realizzazione
del primo impianto
fotovoltaico Nova Aeg, a
Vercelli, su una superficie di
45 mila metri quadrati. Il
complesso entrerain
funzione nel giro di sei mesi

pensare che tutto é

iniziato come una

scominessa, nel 2016,

quando Nova Coop

decide di lanciare
Nova Aeg per fornire a soci e
clienti luce e gas al giusto
prezzo ed esclusivamente da
fonti sostenibili e certificate.
Poi negli anni la societa é cre-
sciuta stabilmente, fino ad ar-
rivare ad essere il quattordice-
simo operatore nazionale nel-
la vendita di luce e gas in un
mercato che conta 800 player,
grazie a un volume che nel
2024 ha raggiunto i 7 mila gi-

La sede é a Vercelli, presso il
complesso direzionale di No-
va Coop, nel borgo di Larizza-
te, dove occupa circa 60 di-
pendenti. Nel 2024 l'azienda,
in un contesto di mercato in-
stabile e caratterizzato da ele-
vata volatilita dei prezzi, ha
superato 1,15 miliardi di euro
di fatturato (+50 milioni di
euro sul 2023) e registrato un
utile netto di oltre 7 milioni di
euro, in crescita rispetto al-
I'esercizio precedente.

La clientela € sparsa su tut-
to il territorio nazionale e arri-
va a 200 mila punti di fornitu-
13, con un portafoglio diversi-
ficato in industria (come il la-
nificio Zegna), pubbliche
amministrazioni (tutte quelle
del Piemonte, da Gtt a Smat),
a cui si aggiungono pmi e
clienti domestici (25% del to-
tale).

solidita del nostro modello di
business e la capacita di ope-
rare con efficacia in un mer-
cato complesso — sottolinea

il direttore generale, Marco
Sola Titetto— . La sostenibili-
ta, la trasparenza e la qualita
del servizio continuano a es-
sere i nostri valori guida. Inol-
tre quest’anno avviamo un
percorso che ci portera, perla
prima volta, a investire diret-
tamente in asset produttivi da
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fonti rinnovabili di proprieta,
rafforzando la nostra struttu-
ra e diversificando il nostro
mix di fonti di approvvigiona-
mento». Un vero e proprio
salto di qualita quindi, da di-
stributore a produttore.

«E appena iniziato il cantie-
re per la realizzazione del no-
stro primo impianto fotovol-
taico, a Vercelli, su una super-
ficie di 45 mila metri quadra-
ti. 1 complesso, che dovrebbe
entrare in funzione tra 6 mesi,
avra una potenza di circa 4
MWDp e produrra 6 milioni di
kilowattora I'anno, pari al
consumo di circa 3 mila fami-
glie». L’investimento com-
plessivo si aggira sui 3,2 mi-
lioni di euro e I'iniziativa rap-

ricavi

presenta solo il primo passo
di un piano industriale orien-
tate aila‘produzione e quindi
ad una maggiore competitivi-
ta, coniugando solidita eco-
nomica e sostenibilita.

«Da qui al 2028 abbiamo
deciso di investire altri 10 mi-
lioni di euro per fare altri due
o tre impianti nel nord Italia,
dove si concentra il consumo.
La grandezza sara pill 0 meno
la stessa di quello di Vercelli.
Inoltre stiamo gia stipulando
diversi contratti per ritirare
I'energia da altri produttori e
immetterla nel mercato. Se fi-
no a oggi abbiamo lavorato su
30 megawatt I'anno, nel 2025
arriveremo a 200 € sempre
con fonti rinnovabili e garan-

zia d'origine».

E poi Titetto precisa: «Il si-
stenia 'cooperativo richiede
un approccio economico eti-
co, che abbiamo trasformato
nella nostra chiave di succes-
s0. Nel 2022 ad esempio ab-
biamo fidelizzato i clienti non
facendo, come altri, modifi-
che unilaterali del contratto,
quando i prezzi erano alle
stelle. Abbiamo rinunciato a
circa 10 milioni di euro, ma é
stata una scelta vincente. Con
una base solida e una visione
orientata al lungo termine,
siamo pronti a cogliere le
nuove sfide del settore ener-
getico».

Nicolo Fagone La Zita
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