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Valutazione del merito di credito:

decisive le strategie nel business plan

Finanziamenti bancari

Sole
2 DS

Formazione

Oltre alla posizione
finanziaria dell'impresa
conta la pianificazione

Gli articoli in pagina sono tratti
dalle due sessioni di Master
Telefisco del 3 e 10 settembre.

Riccardo Andriolo

La valutazione del merito di credito,
ovvero la capacita di un soggetto di
adempiereregolarmenteaquantopre-
vistodaun contrattodi finanziamento
in termini di rimborso del capitale e
corresponsione degli interessi, € una
delle fasipili delicate dellattivita ban-
caria. Malgradolanormativabancaria
tenda a disciplinare in dettaglio ogni
aspetto, riguardoal meritodicreditosi
limita a delineare i principi di riferi-
mentolasciandoallebanchela defini-
zione del concreto modellovalutativo
all’interno deiloromanuali di credito.

Visono tuttavia alcuni punti fermi,
stabiliti dagli orientamentiEbain ma-
teriadiconcessionee monitoraggiodei
finanziamenti(“linee guidaLom”),che
vannorispettati. Lebanche sonoinfatti
chiamate ad acquisire tutta la docu-
mentazione necessaria per effettuare
un'adeguatavalutazione del meritodi

credito, sotto il profilo patrimoniale e
reddituale, e perunacorrettaremune-
razione del rischio assunto. Cio sotten-
del’analisi:

® dellaposizione finanziaria delclien-
te;

® delsuomodellodibusinessedella
strategia aziendale;

o delleeventualigaranzie (personali
oreali)cheassistonoil finanziamento;
o nonché di sensibiliti nella valuta-
zione del merito di credito (quest ulti-
ma limitata alle imprese di medie e
grandidimensioni).

La posizione finanziaria

In tale contesto va sottolineato come
TI'analisidella posizione finanziaria del
soggettorichiedente risulti assoluta-
mente centrale nella valutazione effet-
tuata dalle banche. Essa deve riguar-
dare il risultato netto di gestione e la
redditivit, il livello dellaleva finanzia-
ria, il profilo dell’esposizione ela pro-
babilita di default.

Tali driver vanno esaminati con ri-
guardo sia alla situazione riferita al
momento dellarichiesta del finanzia-
mento, desumibile dai bilanci e dalla
centralerischi, siaaquella prospettica.
Draltronde, tenutoconto chel'obiettivo
dellavalutazione del meritodi credito
éungiudizio prognosticosulla capacita
di adempiere in futuro alle previsioni
del contrattodifinanziamento, le pre-
visioni economichehanno, necessaria-
mente, un peso assolutamente premi-
nente nella scelta se finanziare (0 me-
no)ilsoggettorichiedente. Inaltriter-
mini, unabuonasituazione di partenza
€ una condizione necessaria ma non
sufficiente peraffermarela bancabilita
dell'impresa.

Pianificazione e strategie
L’impresaéquindi chiamataaprestare

particolare attenzionealla pianificazione
economico-finanziaria e deve fornire
allebancheunbusiness plan contutte
leinformazioniutilia permetterelava-
lutazione del proprio meritodicredito
inottica presente e futura,

11 business plan & quindi un docu-
mento che, partendo da ipotesi di svi-
luppo che sianoragionevoli (basatean-
che sulmodellodibusiness, gliaspetti
inerenti i fattori Esg, e sulla strategia
aziendale), dovrarappresentarelapo-
sizione finanziariaattuale e prospettica
chediaelementi di tranquillita sul pre-
vedibile regolare adempimento del
contrattodifinanziamento. In altriter-
mini, non & sufficiente fornire allaban-
€a uno stato patrimoniale e un conto
economico previsionale: il documento
dovra contenere anche una parte de-
scrittiva degli obiettivi che si & dato
I'imprenditore e delle azioni che ver-
rannoposte in essere per perseguirli, in
modo daridurre le asimmetrie infor-
mative trail soggetto finanziato equel-
lofinanziatore.

Insostanza, sidovrannoriportare
gli obiettivi strategicichel'impresa si
& data e che dovranno essere riflessi
nelle previsioni contenute nello stato
patrimoniale, nel conto economicoe
nel rendiconto finanziario previsio-
nali,in modo daconsentireallabanca
dianalizzarela posizione finanziaria
attuale e prevista, compresi,ad esem-
pio, lastruttura patrimoniale, il capi-
tale circolante, il reddito, il flusso di
cassaelafonte della capacita dirim-
borso per adempiere gli obblighi con-
trattuali, nonchélacapacita digene-
rare flussi al servizio del debito (il
Dscr, debt service coverage ratio), an-
chein casodipossibili eventi sfavore-
voli futuri (ancheattraversounaana-
lisi di sensibilita).

© RIPRODUZIONE RISERVATA

ARTICOLO NON CEDIBILE AD ALTRI AD USO ESCLUSIVO DEL CLIENTE CHE LO RICEVE - DS6901 - S.30528 - L.1620 - T.1621



