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Si all'intesa Ue-Mercosur
Palazzo Chigi apre: «Ma
valuteremo le garanzie»

I SETTORI INTERESSATI

: ; Libero scambio
Dall’automotive
alla farmaceutica,
S Via libera della Commissione al-
quale lmpatto I’accordo Ue-Mercosur, che sara

presentato ai 27 Paesi e all’Euroca-
mera: salvaguardie per’agricoltu-
ra. Palazzo Chigi: decideremo dopo
aver valutato le garanzie. Da Rin,

Perrone, Romano —a pag. 6-7

Dal Governo si condizionato all’intesa
«Prima confronto con le associazioni»

Le reazioni. Palazzo Chigi: «Valuteremo l'efficacia delle garanzie aggiuntive previste e la conseguente possibilita di sostenere o
meno I'approvazione. Il presidente Orsini plaude: «E un capitolo fondamentale, un mercato da 700 milioni di persone»

sul made in Italy

I dazi americani hanno
cambiato lo scenario,
rendendo indispensabile
diversificare

i mercati di sbocco
Manuela Perrone

ROMA

«Invistadei prossimi passaggi diap-
provazione formale dell’accordo a
Bruxelles, I'Ttalia valutera, ancheattra-
versoil coinvolgimento delle rilevanti
associazioni di categoria, I'efficacia
delle garanzie aggiuntive previsteela
conseguente possibilitadisostenere o
menolapprovazionefinaledell'intesa
Ue-Mercosur». Eunsi, seppur condi-
zionato,quellodel Governoitalianoal
testo finale della partnership tra
I'Unione europeaeil gruppodeiPaesi
Sudamericani che compongono il
Mercosur (Argentina, Brasile, Uruguay
e Paraguay) adottato ieri dal collegio
dei commissari, conil voto favorevole
anche del vicepresidente esecutivo
della CommissionecondelegaaCoe-
sionee Riforme, Raffaele Fitto. Obietti-
vochiave: eliminare progressivamen-
teidazisuoltre il 90% delle merci co-
munitarie esportate versolaregione.

Plaudeil presidente di Confindu-

persone. E ovvio che nonsaralasosti-
tuzione degli Stati Uniti, ma quello
che dobbiamo fare noi come Europa
ecomeltalia éportareinostriprodotti
nelmondo».

Un’esigenza ora diventata chiara
allapremier Giorgia Meloni e all’Ese-
cutivo, che a novembre invece aveva
fattosquadra conlaFranciaelaPolo-
niacontrol’intesaacausadeitimoridi
impatti negativi sull’agroalimentare.
IdaziUsahannocambiatoloscenario,
rendendoindispensabile diversificare
imercatidisboccodeiprodotti, in par-
ticolare guardandoal settore vitivini-
colo per ora escluso dalla lista delle
esenzioni. Cheil vento fosse cambiato
erastato gia chiaro il 6 giugno scorso,
durante la visita a Palazzo Chigi del
presidente argentino Javier Milei: al
termineidueleaderavevanoespresso
«ilrispettivo sostegnoalla collabora-
zione traUe e Mercosur».

A vincere ulteriormente le riserve
italiane (e francesi, mentrela Polonia
resta ostile) & stato proprio I'inseri-
mento nell’accordo del pacchetto di
salvaguardie aggiuntive per gli agri-
coltori. Palazzo Chigi cita il meccani-
smodimonitoraggiosemestraleein-
terventorapidoincasodiperturbazio-

Quest’ultimo, in particolare, & ritenuto
un punto dirimente.

Le tutele saranno sorvegliate spe-
ciali anche a Roma, anche perché sa-
rannolalevaattraverso cuiil Governo
eilministrodell’Agricoltura Francesco
Lollobrigidasperanodivincereleresi-
stenze degli agricoltori. Entro 1’'anno
Meloni dovra ufficializzare il disco ver-
dedell'ltaliaal Consiglioeuropeo.Nel-
la maggioranza si segnala la cautela
della Lega tramite I'ex ministro Gian
MarcoCentinaio, secondo cui«I’accor-
dopuo creare problemiainostriagri-
coltori». Mentreda Fdiil capodelega-
zione all'Europarlamento Carlo Fi-
danzapromette: «Fratellid’Italia con-
tinueraavigilareaffinché gliimpegni
sulle salvaguardie aggiuntive nonre-
stino sulla carta».

©RIPRODUZIONE RISERVATA

440mila

POSTI DI LAVORO

Secondo I'Ue l'accordo portera ad un
aumento del 39% dell'export versoi
Paesi dell’America Latina e sosterra
440mila posti di lavoro in Europa.

stria, Emanuele Orsini, fautorecon-  nineiprezzi,anchealivellodisingolo WORE 4 P
vintodellanecessitidiaprireanuovi  Statomembro, unitoalrafforzamento e e
mercati. «Dobbiamo renderciconto  deicontrollifito-sanitarisulle merciin , “ o = -
cheilmondo écambiato», haribadito  ingresso per assicurarne il pieno ri- e | s
ieriamarginedell’assembleadiCon-  spettodistandard eregolamentazioni m : Ei
findustriaEmiliaAreaCentro.Quello  Ue e all'impegno di prevedere com- — P I
del Mercosur «& un capitolo fonda-  pensazioniadeguate perle filiere agri- ===
mentale,unmercatodazoomilionidi ~ cole eventualmente danneggiate. - ‘!
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I SETTORI PIU INTERESSATI ALL’ACCORDO

Materie prime

Import piu facile
per silicio e nobio

Non compensera
i dazi statunitensi

Farmaceutica

Vantaggi importanti,
faro sulla burocrazia

Una parte dell’accordo con il Mercosur
riguarda gli approvvigionamenti delle
cosiddette materie prime critiche,
indispensabili per la transizione digitale ed
ecologica dei paesi dell’'Unione Europea.

1l Brasile & un importante produttore di
questi minerali. In particolare si trova al
primo posto nella graduatoria mondiale per
la produzione e la lavorazione di nobio. Il
nobio serve principalmente per la
produzione diacciai super-resistenti ed € un
componente chiave dei magneti
superconduttori per risonanza magnetica e
per gliacceleratori di particelle. Altri minerali
sensibili sono la bauxite e il silicio.
Dall’Argentina invece I'Europa importa
essenzialmente il litio. Per agevolare gli
scambi commerciali, I'accordo introduce una
serie di limitazioni all'uso delle misure
restrittive delle esportazioni. In particolare il
trattato vieta I'introduzione delle tasse
all’esportazione. Per i paesi del Mercosur e
prevista invece la riduzione dei dazi applicati
dall’Ue sui beni intermedi lavorati. Questo
dovrebbe rappresentare un incentivo a
sviluppare fasi produttive a maggiore valore
aggiunto. L'accordo infine si propone di
facilitare gli investimenti europei per la
trasformazione delle materie prime critiche.

—Lu. Be.

© RIPRODUZIONE RISERVATA

L’accordo con il Mercosur, con le sue clausole
per losviluppo sostenibile, miraa ridurre le
barriere tariffarie per i prodotti chimici, nel
tentativo di aprire i mercati e agevolando lo
scambio di materie prime cosiddette critiche
per la transizione ecologica. L'intesa
dovrebbe prevedere disposizioni per
I'eliminazione graduale dei dazi fino a zero
per la maggior parte dei prodotti chimici. Sele
imprese chimiche in Italia sono fortemente
orientate all’export (che superai 40 miliardi di
euro), il valore delle esportazioni di prodotti
chimici dall'Ttalia ai paesi del Mercosur nel
2024 € stato di circa 670 milioni di euro, pari al
9% dell’exportitaliano verso i paesi
partecipanti all’accordo. «Per il settore
chimico - spiega il presidente di
Federchimica, Francesco Buzzella - nell’'ottica
diuna apertura pili consistente a nuovi
mercati, si tratta quindi di una strada da
perseguire e che potrebbe offrire anche valide
opportunita in tema di approvvigionamento
di materie prime». Sarebbe, tuttavia, sbagliato
-ha concluso - «credere che possa totalmente
compensare le ricadute dei maggiori dazi
legatial mercato statunitense. Rimane
comunque imprescindibile la tutela della
competitivita alivello europeo del settore che
rappresenta l'industria delle industrie».
—Lu.Be.

©RIPRODUZIONE RISERVATA

L’accordo commerciale Ue-Mercosur
rappresenta per il Pharma italiano un
vantaggio importante. Oggi sui prodotti
farmaceutici i paesi dell’area (Brasile,
Argentina, Uruguay, Paraguay) impongono
dazi fino al 14% sui farmaci. L’accordoliazzera
gradualmente (finestra tipica di dieci anni),
con risparmi strutturali sul prezzo “sbarcato”.
Per chi esporta dall'Ttalia significa margini pilt
alti o prezzi pit aggressivi. Nel dettaglio,
I'analisi d'impatto della Commissione Ue stima
fino a +60% di export di settore. Per il nostro
Pharma export nell’area, che siaggira intorno
ai 645 milioni di euro, sitratta di una grande
occasione di business. Ovviamente restano
alcune incognite. La prima é di mercato: paesi
come il Brasile escludono dal capitolo degli
appalti gli acquisti del sistema sanitario
pubblico (SUS). Tradotto: niente corsia
preferenziale nelle grandi gare ospedaliere
pubbliche (resta accessibile il canale privato
delle cliniche e delle catene di distribuzione).
Laseconda ¢ burocratica: I'accordo non
prevede il “mutuo riconoscimento” delle
autorizzazioni, e sappiamo chei tempi medidi
approvazione nel Mercosur possono arrivare a
15-18 mesi per i medicinali e a 10-12 mesi per i
dispositivi. Influendo negativamente sulla
pianificazione degli investimenti.

—MA.
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Automotive

Occasione di crescita
in grandi mercati

Macchinari

Spinta a impiantistica
e Food & Packaging

Ceramica

L’alto di gamma
punta il Brasile

Nel settore dell'automotive e della
componentistical'intesa prevedeun
progressivoabbandono dei dazi. Siva poi verso
ilriconoscimento reciproco dei certificati di
omologazione, anche se sono state sollevate
preoccupazioni sulla possibile riduzione degli
sforzi ambientali. «Siamoa favoredella
promozione di nuovi partenariatiin grado di
ampliare ladimensione dei mercati del settore
automotive e di creare nuove opportunita
economiche. L’accordo conil Mercosur -
sottolinea Gianmarco Giorda, direttore generale
dell’Associazione nazionalefiliera industria
automobilistica (Anfia) - fermarestandola
necessita di monitorare gli impatti di sviluppo
delsaldo commerciale del nostro Paese con gli
altri Paesi europei coinvolti, permette all’'Ue di
aprirsi per primaalla collaborazione con una
delle piti grandiaree economiche internazionali
riducendo le barriere tariffarie e non-tariffarie».
«Dunque - continua Giorda - unimportante
mercato disbocco periprodotti e servizi europei
eper I'accesso a materie prime, soprattutto
quelle fondamentali per la transizione verdee
digitale, a prezzi competitivi». Nel 2024, I'ltalia
ha esportatoverso il Mercosur componenti per
925 milioni di euro, in aumento del 6,7%e con
un saldo positivo di 812 milioni di euro - il saldo
positivo eradi718 milioni nel 2023).

—Lu.Be.
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Perimacchinariitalianil’accordo
commerciale con i paesi del Mercosur vale,
potenzialmente, un +20 per cento di
competitivita. Il Mercosur, infatti, applica
dazi fino al 20 per cento sui macchine
utensili, robot e automazione. L'accordo
prevede I'azzeramento graduale con
risparmi strutturali in fattura. Chi puo trarne
vantaggio ¢ sicuramente il comparto del
Food & Packaging, sfruttando ladomanda
strutturale e la clientela privata presenti in
questi paesi; quello dell’automazione, “white
goods” e metallurgia, grazie allaspintaa
modernizzare gli impianti; e quello
dell’impiantistica, sulle ali degli incentivi
brasiliani ai Data Center. Anche il cosiddetto
“pacchetto dogane” dovrebbe migliorare,
attraverso semplificazioni burocratiche utili
adare la spinta ad un comparto del made in
Italy che oggi vende nell’area beni per circa
cento milioni di euro. «Si tratta di un valore
piuttosto contenuto, se si confronta con il
totale esportato dai costruttori italiani, ma
molti paesi dell’area, Brasile in testa,
rappresentano mercati potenzialmente
molto interessanti», conferma Riccardo
Rosa, presidente di Ucimu. «Per questo
accogliamo con grande favore I'accordo Ue-
Mercosur: & una grande opportunitas.
—M.A.
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Perla ceramica italianal’accordo Ue-Mercosur &
positivo. Per fare esempi concreti: I'attuale dazio
in Brasile su piastrelle elastre & del 12,6%. Effetto
immediato quandoscattera: sconto sulla
componente “duty” e una piccolariduzionea
cascata delle basi imponibili dialcune imposte.
Notaimportante. In Brasile sonoin vigore
misure anti-dumpingsui porcellanati cinesiche
continueranno aschermare il segmento low-
cost, favorendoil medio-alto digamma
tipicamente italiano. Altro esempio: I'attuale
daziosuisanitari in ceramica & pari al 16,2%.
Grazieall'accordo, per chiesportalavabi/WC
premium I'impattosara forte, perché il “duty”
pesa pitidel trasporto. Intendiamoci, il Mercosur
nonéunmercato rilevante perlaceramica
italiana: il valore del nostro export é pariad
alcune decine di milioni di dollari. Eppure,
questo accordo apre spazi dicrescita. «Finorala
forte produzione interna(7oo milionidimg/
anno di piastrelle) ha reso questi paesimeno
contendibili, pensiamo al Brasile. E chiaro che
averela possibilita di eliminare i dazie anche
alcune complicazioni all'export potrebbe
favorircinel segmento premium. Quindibene
l'accordo, ma senza dimenticare i principali
mercatidisbocco(gliUsa), doveidazisono
aumentati», spiega Vittorio Borelli,
vicepresidente di Confindustria Ceramica.
—M.A.
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