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Dazi, conto salato per le Pmi
3 miliardi di export in meno

»La stretta voluta dalla Casa Bianca rischia di strozzare le piccole imprese italiane
Per Confartigianato nelle aziende sono in pericolo fino a 33mila posti di lavoro

- L.A747 - T.1747

GLI IMPRENDITOR:
«ORA GUARDARE
SEMPRE DI PIU

A SUD AMERICA,
ARABIA SAUDITA
ED EMIRATI ARABI»

LO SCENARIO

ROMA L’adagio “piccolo ¢ bello”
sembra ancora pill superato
nell’era dei dazi. Tra minore ac-
cesso al mercato americano, au-
menti- dei costi per spedire le
merci Oltreoceano, difficolta - in
tutta la catena globale - negli ap-
provvigionamenti di materie pri-
me e beni strumentali, la stretta
tariffaria voluta dalla Casa Bian-
carischia di strozzare le microe
le piccole imprese italiane. Con-
fartigianato, non a caso, ha pa-
ventato una riduzione dell'ex-
port per questo segmento fino a
3 miliardi.

Ice e Istat - nell'ultima edizio-
nedel rapporto “L’Italia nell’eco-
nomia internazionale” - hanno
stimato che nel nostro Paese ci
sono «6mila imprese, con oltre
140mila addetti», altamente
«vulnerabili di fronte alla svolta
protezionistica del'amministra-
zione statunitense». Se tutte so-
no «esposte in modo diretto a ri-

schi potenziali elevati», di que-
ste circa I'80 per cento sono «im-
prese di piccola dimensione e
con governance domestica».
L'ufficio studi di Confartigiana-
to & andato oltre e ha stimato
che i dazi al 15 per cento ameri-
cani sui beni europei rischiano
di far saltare fino a 33mila posti
di lavoro-in tutta la produzione
italiana, una parte dei quali
all'interno di micro e piccole im-
prese. Proprio questo mondo -
che vale il 95 per cento del made
in Italy con oltre 4 milioni di
aziende - potrebbe dover rinun-
ciare a quasi un terzo - tre mi-
liardi - degli 1l miliardi di fattura-

toverso gli Stati Uniti.
Luigi Granelli, presidente di
Confartigianato, sottolinea che

pagheranno un caro prezzo sia
«le piccole imprese che sono in-
serite in grandi filiere guidate
dai grandi colossi dell’export sia
quelle che, con tutte le difficolta
del caso, si muovono da sole per
conquistare i mercati interna-
zionali». Anche perché, oltre al-
le difficolta sul mercato america-
no, a livello domestico i piccoli
potranno pagare piu di altri la
sovrapproduzione cinese, «I'on-
data di prodotti a basso prezzo
che il colosso asiatico con i dazi
non riuscira piu a vendere negli
Usa e che provera a piazzare sui
mercati europei».

Secondo Granelli, la soluzio-
ne sta, da un lato, nel diversifica-
re i Paesi dove esportare - «Guar-
dando sempre di pii1a Sud Ame-
rica, Arabia Saudita e Emirati
Arabi» - dall'alto rafforzare le re-
ti di imprese, i vecchi consorzi
per superare il nanismo, raffor-
zando «la collaborazione con I'l-
ce, Sace, Simest e il sistema ca-
merale». Entrando pit nello spe-
cifico, aggiunge il numero uno
di numero uno di Confartigiana-
to, «i comparti che rischiano di
essere maggiormente colpiti so-
no la moda, 'arredamento, il le-
gno, l'alimentare e la meccani-
ca, ma anche l'occhialeria, 1a va-
ligeria el'oreficeria».

Idazi, pero, rischiano diavere
impatti anche sul fronte del
commercio al dettaglio. Il Wall
Street Journal ha raccontato che
negli Stati Uniti colossi come
Walmart, Amazon e T.J. Maxx
hanno incrementato le venditea
scapito dei concorrenti pit pic-
coli, assorbendo i dazi con prez-
zi pit allettanti. Walmart, nono-
stante i ripetuti allarmi sugli au-
menti, ha deciso di accollarsi il
grosso dei rincari, T.J. Maxx sta
acquistando le scorte in eccesso
che altri rivenditori hanno ordi-
nato prima dell'entrata in vigore

dei dazi e ora devono smaltire,
mentre Amazon ha ridotto tem-
piecostidelle consegne.

I LIVELLI
I grandi - sfruttando le loro liqui-
dita e capacita di fare economie
di scala - hanno assorbito gli ex-
tracosti legati ai dazi, riducendo
glispazidi mercato dei piccoli. E
in Italia crescono i timori che la
stessa tendenza possa indeboli-
reilivelli di negozi. Secondo Ma-
riano Bella, direttore del Centro
studi di Confcommercio, «da noi
le restrizioni tariffarie finiranno
per acuire le problematiche del
commercio, in primo luogo la
capacitd di spesa degli italiani.
Ma parliamo di un comparto
che ha visto chiudere in dieci an-
ni oltre 120mila attivita sotto il
peso di criticita come il calo de-
mografico e la desertificazione
dei centri storici. Fenomeni che,
insieme, hanno portato in dieci
anni alla chiusura di 120mila ne-
gozi». L’economista sottolinea
che «soltanto con il tempo capi-
remo i vari impatti all'econo-
mia. Detto questo, un mondo
con i dazi € un mondo peggiore.
Di conseguenza, la spinta inflat-
tiva attesa in America e il conta-
gio a livello internazionale sul
restodell'umanita ciimpoverira
tutti. E quindi ci saranno meno
soldi per fare acquisti. Per non
parlare delle ripercussioni sul
turismo: gli statunitensi che si
scopriranno con meno risorse,
faranno piti fatica a venire in Ita-
lia. E loro, lo sappiamo bene,
non badano a spese quando fan-
no shopping».
Francesco Pacifico
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I distretti piu a rischio \
Le province per export in alcuni ¢lister in cui Italia & prinio esportatore UE in USA
Prodotto valore export in mln € B® % sul totale export in USA del settore
Prodotti alimentari Articoli in pelle Calzature
4.891 2.644 1.342
Salerno 10,5 Firenze 33,1 Milano 32,6
Parma 6,3 Milano 29,2 Firenze 26,7
Modena 5,6 Vicenza 8,6 Treviso 4,0
Milano 55 Roma 2,8 Fermo : 3,9
Napoli 51 Fermo 2,3 Macerata 3,4
Grosseto 48  Treviso 2,3 Forli-Cesena 2,3
Articoli di abbigliamento Altri prodotti della lavorazione Mobili
2.440 di minerall non metalliferi 1.605
Milano 29,2 1.638 Pordenone 18,1
Firenze 18,1 Mok 1 Treviso 109
Massa-Carrara 11,8
Perugia 8,3 ; i Monza Brianza 9,9
Reggio Emilia 8,7 ;
Vercelli 4,7 Verans 8,2 Milano 8,0
Bologna 3,2 Bologna 5,0 Bari 6,8
Napoli il 3,2  Bergamo 39 Como 6,1
Gioielleria, bigiotteria e pietre Armi e munizioni Articoli sportivi
preziose lavorate 542 178
479
14 Brescia 35,0 Treviso J§45,2
Ar g : : ;
= oo Pesaro e Urbino 17,7 Forli-Cesena 15,8

Vicenza 28,3 n e 5
Alessandria o — i #
Milano . 10,2 Bergamao 3.6 Genova : ! 55
Treviso "0 Como 1.8 Rimini 4;8
Firenze 25  Milano 18 Milano 36

~ Fonte: Elaborazione Ufficio Studi Confartigianato su dati Istat Withub
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