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| credito fiscale
diventa liquidita

per le

Imprese

Phinance Partners rilancia la cartolarizzazione

con una piattaforma per cessioni rapide e flessibili

di Giorgio Costa

MARCO SANTARCANGELO

«Una necessita per le aziende
dell’edilizia e delle costruzioni,
perché consente di ottimizzare

la gestione finanziaria, favorendo

I’apertura di nuovi cantieri»

UNA NUOVA cartolarizzazione di un’ampia gam-
ma di crediti fiscali, per fornire una risposta con-
creta alle esigenze di liquidita delle piccole € me-
die imprese italiane. Dalla finanza strutturata arri-
va l'opportunita per le imprese edili e di costruzio-
ni di cedere i crediti d'imposta maturati, trasfor-
mando in denaro il proprio bonus fiscale. Tutto
qUES[O e ora pOSSIDIIe graZ|e al I"TOQEHO Nectar
strutturato in questi giorni da Phinance Partners,
fondata a Roma nel 2011, i cui partners provengo-
no da lunghe esperienze nel settore bancario e
finanziario. Phinance Partners, nell’'ambito del
progetto, mettera a disposizione dei potenziaii
cedenti un team dedicato ad assisterli nella rac-
colta e nel caricamento di tutta la documentazio-
ne su un portale dedicato per la verifica dei credi-
ti stessi. Nel dettaglio, I'operazione avra come og-
getto l'acquisto con formule flessibilida 2 a 5 an-
nualita di crediti fiscali relativi al Superbonus e al

Qiemahaniie Apariieti nar 1in vala nlacciva
oISManonus ACQUIST per un vaiore Compiessivo

di 300 milioni di euro.

L'operazione rappresenta la fase 2 di un proget-
to avviato lo scorso settembre con una prima car-
tolarizzazione di crediti fiscali derivanti dal Bonus

IIU/o e dIL[I ueuul Ilb(.'dll, (,llb‘ Ill pUbllI lllebl lld
contrattualizzato acquisti per circa 250 milioni di
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Consulenza strategica
nel settore finanziario

Phinance Partners SpA e una
societa indipendente che offre
consulenza strategica in

segmenti mirati del settore
finanziario agendo anche come
principal investor. Fondata nel
2011, e con ufficia Roma e
Milano, &€ composta da un team
di circa 20 professionisti con
una solida expertise nei
rispettivi ambiti. La societa

euro. Sulla base dell’esperienza maturata finora,

con lafase 2 Nectar punta a ridurre i tempi di ces-
sione, essendo la procedura di cessione ormai
ben rodata e ulteriormente migliorata.

«La cessione dei crediti fiscali rappresenta una
necessita per le imprese che operano nei settori
dell’'edilizia e delle costruzioni, perché consente
di ottenere liquidita immediata, ottimizzando co-
si la gestione finanziaria e favorendo I'apertura di
nuovi cantieri e quindi la crescita aziendale», spie-
ga Marco Santarcangelo, Partner di Phinance Part-
ners responsabile della finanza pubblica. «Con
questa operazione si consente alle imprese che
detengono crediti fiscali di monetizzare rapida-
mente i crediti accettati a titolo di sconto in fattu-
ra come pagamenti per interventi di efficienta-
mento energetico gia realizzati, senza dover at-
tendere gili anni necessari per utilizzare in com-
pensazione i crediti d'imposta. Si tratta spesso di
imprese che non hanno sufficiente capacita fisca-
le per utilizzare in proprio i crediti immobilizzati,
e questo strumento rappresenta una boccata di
ossigeno finanziario», conclude Santarcangelo.
Nell’ambito del Progetto Nectar, Phinance Part-

ners ha strutturato la prlrpn anerazione del aene-

1a strutturato \a gperazione del ger
re per il fondo Pollen Street Capital, un investito-
re inglese in asset alternativi. Adesso, nell’ambito
dello stesso Progetto, Phinance, in qualita di
Joint Arranger, ha strutturato la seconda cartola-
rizzazione attraverso il veicolo Nectar 2 SPV Sil.
Phinance Partners operera anche come Portfolio
Agent di Nectar 2, supervisionando il processo di
acquisto di nuovi crediti fiscali.
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collabora con operatori esperti
di settori specifici per
strutturare operazioni
finanziarie e individuare
I'investitore ottimale in base
alle diverse caratteristiche
dell'investimento ed ai relativi
profili di rischio-rendimento.
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