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Effetto dazi, la Regione
“La Lombardia punti
su qualita e nuovi mercati’

Puntare verso nuovi mercati. E sulla qualita lombar-
da, «non replicabile altrove». E in subbuglio la filiera
agro-alimentare lombarda, dopo I’annuncio di Do-
nald Trump sui dazi al 30 per cento peri prodotti eu-
ropei dall’l agosto. La Regione, allora, prova a calma-
re gli animi (assai) agitati dei produttori. «Penso sia
impossibile immaginare un Grana Padano prodotto
in Wisconsin o in Louisiana» dice Alessandro Bedu-
schi, assessore regionale all’Agricoltura.
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Effetto dazi, laRegione
“Cercare nuovi mercati
per difendere I'export”

di ALESSANDRA CORICA

Produttori in allarme per
I'aumento dei prezzi negli
Usa dei prodotti lombardi
L’assessore Beduschi

“Puntare sulla qualita”

untare verso nuovi mercati. E
P sulla qualita lombarda, «<nonre-
plicabile altrove». E in subbu-
glio la filiera agro-alimentare della
regione, dopo I'annuncio di Donald
Trump sui dazi al 30 per cento per i
prodotti europei dall’l agosto. La Re-
gione, allora, prova a calmare gli ani-
mi (assai) agitati dei produttori, an-
che vista la provocazione del presi-
dente Usa che, nella sua lettera alla
Ue, ha sottolineato come il proble-
ma verrebbe meno, qualora le azien-
de europee si spostassero su suolo
americano. «Penso sia impossibile
immaginare un Grana Padano pro-
dotto in Wisconsin o in Louisiana —
dice Alessandro Beduschi, melonia-
no, assessore regionale all’Agricoltu-
ra e alla Sovranita alimentare —. La
Lombardia e la Pianura Padana han-
no una forte tradizione, che da ai
produttori identitd e radicamento,
non replicabili altrove».
Numeri certi sull'impatto che la
manovra Usa — salvo un accordo in

extremis tra I'Ue e The Donald — ri-
schia di avere sull’economia lombar-
da, ancora non sono disponibili. E se-
condo la Cgia di Mestre, quello lom-
bardo a livello italiano potrebbe co-
munque essere uno dei mercati me-
no colpiti dai nuovi dazi, visto che
I'export made in Lombardia & diversi-
ficato, e non punta tutto (a differen-
7a, per esempio, del Sud Italia) sugli
Usa. Ma i produttori sono gia in allar-
me, dagli agricoltori agli artigiani,
agli allevatori del comparto suinico-
lo, che in Lombardia conta 5 milioni
di capi ed & a monte della filiera del
Parma e del San Daniele in Emilia.

«E unavera dichiarazione di guer-
ra economica», scandiscono cosi
dal consorzio Grana Padano, secon-
do le cui stime il formaggio rischia
di costare in Usa oltre 50 dollari al
chilo da qui al mese prossimo. «Ver-
so gli Usa noi finora esportiamo cir-
ca 250 mila bottiglie F'anno — aggiun-
ge Emanuele Rabotti, presidente
del consorzio Franciacorta —. Si trat-
tadiun mercato che per ora vale cir-
cal’l, 3 per cento della nostra produ-
zione, e che quindi avrebbe potuto
crescere ancora. Se perdidazi saran-
no confermati, punteremo altrove:
penso alla Svizzera e al Nord Euro-
pa, dove ¢’¢ molto interesse per il no-
stro vino. Ma anche all’Est Europa,
al Giappone e all’Asia».

«Puntare sunuovi mercati puo es-
sere una delle soluzioni allo tsuna-
mi rappresentato dalla possibile in-

troduzione dei dazi — riflette allora
Beduschi —. Negli ultimi mesi I’atten-
zione nei confronti dei mercati non
statunitensi € aumentata: penso al-
I’Asia o agli Emirati, tanto che sare-
mo a breve ad Abu Dhabi con i no-
stri produttori lombardi. E poi an-
che il Canada, che ha mostrato un
rinnovato interesse nei confronti
dei nostri prodotti cosi come al re-
sto dell’Europa, dove la posizione
della Lombardia e in generale dell’l-
talia si @ molto consolidata».

Oltre al Grana Padano e al Francia-
corta, dalla Lombardia volano in
Usa vini e bresaola della Valtellina, e
poi il provolone di Cremona (dove
c’e I’Auricchio) e Bergamo: «L’insi-
dia e dividere il fronte europeo. Non
vanno avviate “guerre” con gli Usa,
perdenti a priori: credo che la possi-
bilita di continuare con i negoziati
ci sia, ma per farlo & necessario pro-
cedereuniti —rimarca Beduschi—. E
molto importante poi puntare sulla
qualita: sono convinto che i nostri
prodotti possano continuare a trova-
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re posto nelle tavole degli america-
ni, un pubblico alto-spendente. 1
prodotti lombardi Dop sono di alta
gamma: tali devono restare per di-
stinguersi da imitazioni o surroga-
ti».

©RIPRODUZIONE RISERVATA

@ IllGrana
Padanoéuno

dei prodotti
maggiormente
colpito
dall’entratain
vigore dei dazi
al trenta per
cento. Secondo
le stime, negli
Usaverrebbea
costare finoa
50 dollari al
chilo
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