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lopaganoipiudeboli
ELSAFORNERO

/& posta per te. Arrivera tra
pochi giorni. Anzi no, traun
mese. Conterra una buona noti-
zia. Anzi no, sard durissima,
esemplare.-paciNAG

C'ésmarrimento per Oltre alladebolezza
ilquadro da“sit-com” deldollaro
traWashington suiconsumiUsaincide

eipropripartner

ELSAFORNERO
J € posta per te. Ar-
rivera tra pochi
giorni. Anzi no,
traun mese. Con-
terra una buona notizia. Anzi
no, sara durissima, esempla-
re,soprattuttoper chinon col-
labora (sic!). Potrebbe anche
essere divertente se questa
non fosse la sceneggiatura
della “comedy” dell’'uomo
piu potente del mondo nella
sua interlocuzione con i lea-
der mondiali, a loro volta tra
I'increduloelosmarrito, inat-
tesadi capire quali tariffe col-
pirannoi beni esportati negli
Usa dai loro Paesi, dai quali
derivanopostidilavoroered-
diti, ora messi a rischio da
questo nuovo protezioni-
smo. Qualcuno dice: & la
Trumponomics (’economia
di Trump, ossia: “Se sto me-
glio io, con pochi miei fami-
gliari e accoliti, anche ’Ame-
ricastameglio”, quasi perde-
finizione); qualcun altro, am-
mirato dall’esibizione di po-
tere, un po’ puerile e un po’
scurrile, parla di «<nuova geo-
politica», come se quella pre-
cedente fosse gia statadel tut-
to archiviata. E noi cittadini,
smarriti anostravolta, preoc-
cupati da scenari sempre pitl
minacciosi di guerre vicine,
dall’aumentodei prezzi e dal-

le possibili perdite di posti di
lavoro magari da poco con-
quistati, cosa comprendia-
mo di questa messinscena?
C’¢ mododiraccapezzarsi?

Ci possiamo provare con
un po’ di “vecchia econo-
mia”, quella degli Adam Smi-
th, dei David Ricardo, della
“teoria dei costi comparati”
secondo la quale ogni paese
dovrebbe specializzarsi nel-
laproduzionedi cio chesafa-
re meglio per scambiarlo nel
commercio internazionale,
conbeneficio per tutti. 1. eco-
nomiaé ladisciplinadel «cer-
care il meglio, nei limiti del
possibiley. Nel “meglio” (o
talora anche solo nel “meno
peggio”) c’é ’assenza o la al-
meno la riduzione di spre-
chi, di risorse inutilizzate;
c’élachiara visione che ogni
scelta ha almeno un’alterna-
tiva e occorre sempre cerca-
re un impiego delle risorse
nel quale come minimo qual-
cuno sta meglio e nessun al-
tro peggio. Nel “possibile” vi
élapresad’atto dei vincoli di
bilancio: nonsi puo avere tut-
to (pur essendo “scienza tri-
ste”, ’economia non limita
perd necessariamente i so-
gni coraggiosi né, tanto me-
no, igrandiideali).

Nei libri di testo, i dazi e il
protezionismo non sono mai
stati rappresentati come il
male assoluto, ma come «di-
storsioni» (ossia inefficienze

I'incertezza politica

e oneri) imposte al libero
mercato e alla cooperazione;
talvolta necessarie, purché
temporanee, per proteggere
industrie nascenti in Paesi
che hanno bisogno di cresce-
re. Di quali distorsioni si trat-
ta? Per comprenderlo imma-
giniamo due Paesi che acqui-
stano sulla base di ragioni di
reciproca convenienza ['uno
dall’altro: lo fanno libera-
mente e percio, se ne deduce,
con soddisfazione reciproca,
senondi tutti almeno diquel-
li che possono comprare - a
prezzi piu vantaggiosi di
quelli chedovrebbero sborsa-
re per produzioni domesti-
che-ibenidi cuihannoneces-
sita (materie prime, semila-
vorati, prodotti informatici e
farmaceutici ) o desiderio
(per esempio, film su piatta-
forme americane).

Tutto procede con recipro-
ca soddisfazione fino a che il
governo di uno dei due Paesi
siaccorge cheil suo commer-
cio estero & sistematicamen-
te in disavanzo: ogni anno i

Ilconflitto tariffario voluto dal tycoon & l'esatto opposto delmercatolibero ed é diventato soprattutto personale

Il gioco di Donald danneggia i pitt pover
e mette arischio la globalizzazione
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suoi pagamenti per pagare le
importazioni sono superiori
agli incassi generati dalle
esportazioni. Anche il merca-
to se ne accorge e percio co-
mincia a“deprezzare” lamo-
neta del Paese in disavanzo
(chiamiamola dollaro) e, per
contro, ad “apprezzare” la
moneta dell’altro Paese o
area geografica (chiamiamo-
laeuro). Inaltre parole, ci vo-
gliono piu dollari per com-
prare uneuro (e quindiiprez-
zi dei beni europei aumenta-
no per gli americani, che ne
ridurranno la domanda) e
Meno euro per comprare un
dollaro (e quindi i prezzi dei
beni americani diminuisco-
no per gli europei, che ne au-
menteranno la domanda,
con un vantaggio per le espor-
tazioni americane). Un feno-
meno oggi visibile soprattut-
to per i prodotti energetici. Il
mercato stesso tende percida
correggere gli squilibri com-
merciali sfavorendoleimpor-
tazioni del Paese in deficit e
favorendone le esportazioni;
ossia, nel caso specifico, atti-
vando la produzione ameri-

toai qualilamonetaamerica-
nasi edeprezzata).

Tutto facile? Tutto mecca:
nico? No, perché imprese e
consumatori sono centinaia
di milioni e 1a loro reazione
alle variazioni nei prezzi re-
lativinon & lamedesima per
tutti. Iricchi, in particolare,
possono essere insensibili
ai prezzi dei beni (di lusso)
che acquistano, mentre i po-
veri possono essere costret-
ti a rinunciare a beni di pri-
manecessita.

Ebbene, dall’inizio dell’an-
no il dollaro ha perso oltre
1"11 per cento del suo valore
rispettoall’euro, e cid hacon-
tribuito all’inflazione (da co-
sti) e alla determinazione del
governatore della Fed di non
abbassare i tassi di interesse
per non alimentarla ulterior-
mente e danneggiare il pote-
re d’acquisto delle famiglie.
Non contento di questo mec-
canismo spontaneo ma lento
di aggiustamento dei conti
conl’estero, Trump ha pensa-
tobene di aggiungerne unal-
tro di tipo politico e quindi
manovrabile in modo errati-

condizionamenti di chi gli
staintorno:idazi. Seilmerca-
to & impersonale, Trump &
esattamente 1’opposto, ossia
cerca di personalizzare tutto
al massimo grado, esaltando
sé stesso e le proprie scelte.
Ma anche “scardinando” i
vecchi principi, secondo cui i
daziun po’riduconoleimpor-
tazioni (con cid danneggian-
do i Paesi esportatori) e un
po’ aumentano i prezzi inter-
ni, in conseguenza del trasfe-
rimento, in tutto o in parte,
su di essi dell’aumento delle
tariffe, con il risultato di un
passaggio di risorse dai con-
sumatori ai produttori eal go-
verno, cheleincassa.

Non un gioco a somma ze-
ro, quindi, bensi un gioco a
somma negativa che rischia
di penalizzare soprattutto i
poveri delmondo, cheinqual-
che misura la tanto vitupera-
ta globalizzazione aveva un
po’ favorito. Un gioco al qua-
le si aggiunge ’aumento for-
zato delle spese per la difesa.
Attendiamola“letterina” che
“The Donald” ha “promesso”
all’Europa guardinghi ma

canaascapitodi quellaeuro-  co, secondo i suoi umori 0i  conpocafiducia.—
pea (0 degh altri Paesi rispet— @RIPRODUZIONE RISERVATA
GLI EFFETTI
I diversi scenari e gli effetti sul Pil dell'Eurozona PERCENTUALE DEL PIL

Dazi universali del 50%
su tutti i beni industriali

Dazi universali del 20% e dazi
settoriali secondo la sezione del 232

(annuncio del 2 aprile 2025)

Dazi universali del 10% 25% su auto
e farmaci, 50% su acciaio e alluminio

(ipotesi di base)

Dazi universali del 10%, 25%

su auto, 50% su acciaio e alluminio

(quadro attuale)

Dazi universali del 10%
su tutti i beni industriali

Fonte: S&P Global Ratings
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