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Reinsch, negoziatore di Clinton:

Donald prima bullizza

ma poi puo cercare gli accordi
9

Il nodo

A Washington interessano le barriere
non-tariffarie. Non tanto i dazi in sé, ma
le regole Ue sulle multinazionali tech o
sui criteri fitosanitari in agricoltura

di Federico Fubini

ill Reinsch é stato

sottosegretario al

Commercio nell'am-

ministrazione di Bill

Clinton e da allora ¢
stato per 15 anni presidente
del National Foreign Trade
Council, I'associazione delle
multinazionali sui temi degli
scambi. Oggi al Center for
Strategic and International
Studies di Washington, Rein-
sch é preoccupato dei nuovi
attacchi di Donald Trump al-
I’'Unione europea. Ma non
stupito: né della minaccia
messa sul tavolo di dazi al
50%, né della decisione di rin-
viarli fino al g luglio.

Come si € arrivati a questo
stallo fra Stati Uniti e Unione
europear

«Credo che a un certo pun-
to Donald Trump fosse fru-
strato da come stavano an-
dando i negoziati con la Com-
missione Ue. E ha fattoricorso
alla sola tattica che conosce in
questi casi: bullizzare l'altra
parte».

Perché?

«Si era convinto che I'Euro-
panon stesse facendo conces-
sioni, perché continuava a of-
frire cio che offre da cinque
anni: dazi ridotti sui prodotti
industriali e pil acquisti di
gas naturale e prodotti della
difesa. Niente di tutto questo
¢ di alcun interesse per I'am-
ministrazione americana».

Cosa le interessa invece?

«Quelle che, in gergo, si
chiamano barriere non-tarif-
farie. Non tanto i dazi in sé,

ma per esempio le regole eu-
ropee sulle multinazionali
tecnologiche o sui criteri fito-
sanitari in agricoltura. Credo
che negli ultimi colloqui, in-
vece di avvicinarsi, le due par-
ti si fossero allontanate».

Perché é cosi difficile met-
tersi d’accordo?

«Perché per voi europei
quelle leggi riguardano il mo-
do in cui vivete, per esempio
regolando i criteri di salubrita
relativi ai prodotti alimentari.
Per gli americani invece le mi-
sure europee sono protezioni-
smo. Inoltre, anche il ritmo
dei negoziati con I'Unione eu-
ropea € molto pill lento».

Trump vorrebbe un accor-
do magari provvisorio, ma
molto pil agile, come con la
Cina e la Gran Bretagna?

«Con la Cina e con la Gran
Bretagna non sembra aver ot-
tenuto molto, ma si € andati
avanti. La Commissione di
Bruxelles invece non puo im-
pegnarsi da sola a cambiare
— per esempio — la legisla-
zione su aspetti delicati come
Iindustria digitale, la salute
pubblica o tasse come I'impo-
sta sul valore aggiunto. Ma
questo é cio che chiede I'am-
ministrazione Trump».

Chiede anche maggiore
chiusura in Europa ai prodot-
ti cinesi, come sembra aver
ottenuto da Londra?

«Anche in questo caso i
contorni dell’accordo con la
Gran Bretagna non sono cosi
chiari. Si parla soltanto, in
modo molto generico, di
azioni volte alla tutela della si-
curezza nazionale. L’accordo
con Londra é altrettanto vago
sulle questioni relative all'in-
dustria farmaceutica, dove so-
stanzialmente si decide di

continuare a discutere in se-
guito».

Insomma adesso cosa suc-
cede fra Trump e I’Europa,
dopo il rinvio a luglio della
minaccia dei dazi al 50%?

«Siamo tornati pili 0 meno
al punto in cui eravamo pri-
ma, COn UN mese € mezzo per
negoziare e il rischio di misu-
re pit aspre dal g luglio. Tutto
questo segue un modello di
comportamento gia visto:
grande annuncio, la contro-
parte trema un po’, poi si po-
spone il momento dell’attua-
zione della minaccia per ne-
goziare ancora».

Dungque si arrivera a un ac-
cordo?

«Non lo so. Continuo a cre-
dere che ci sia ancora una di-
stanza fra il tipo di accordo
che é possibile fra Europa e
Stati Uniti e quello che gli Sta-
ti Uniti vogliono. L’accordo
con Londra mostra che
Trump puo davvero ridurre le
sue richieste e fare un com-
promesso, senza ottenere so-
stanziali concessioni. Ma il
problema delle barriere non
tariffarie & pii complesso, ha
a che fare con il modo in cui
gli europei strutturano la loro
economia».

Trump lo capira?

«Non so se Trump capisce
come funziona 'Unione euro-
pea o se gli interessi capirlo.
Ma per lui é importante vede-
re che l'altra parte negozia in
quella che lui giudica buona
fede. La sua storia dice che
tende anche a prolungare le
sospensioni dei dazi, se pensa
che ci siano progressi nelle
trattative. E a un certo punto,
tende a stringere e conclude-
re con un qualche accordo».

11 24-25 giugno c’é il vertice
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Esperto
William Alan
Reinsch, ex
sottosegretario
al Commercio
con Bill Clinton
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