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Intesa Sanpaolo rafforza la partnership con Sace e con Garanzia Fuluro aiuta le piccole aziende italiane a digitalizzarsi

Roscio: basta incertezza, le pmi tornino a investire

DI LucA CARRELLO

aranzia Futuro si affianca a
&« Garanzia Green per permette-
re alle pmi italiane di investire
non solo nella sostenibilith, ma anche
nelladigitalizzazione: si tratta di due del-
le missioni pill importanti del Pnrr, oltre
che dei due filoni di crescita strategica in-
dicati dall’Ue». L’executive director sa-
les&marketing imprese di Intesa San-
paolo, Anna Roscio, racconta a Mf-Mila-
no Finanza le ragioni che hanno spinto
la banca a rafforzare la partnership con
Sace grazie al piano Garanzia Futuro. La
nuova intesa consentira alle pmi italiane
di accedere a finanziamenti fino a 50 mi-
lioni, garantiti al 70% da Sace, e con du-
rata massima di 20 anni. I fondi dovran-
no essere destinati all’innovazione, alla
digitalizzazione o alle infrastrutture.
«Nel 2023 abbiamo notato un clima di at-
tendismo delle imprese negli investimen-
ti provocato dall’incertezza economica,
dalla spinta inflattiva e dall’aumento dei
tassi d’interesse», spiega Roscio. «Con
Garanzia Futuro vo-
gliamo aiutare le pmi
a tornare a investire
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tivita: come banca del
Paese siamo al fianco
delle imprese». A og-
gi la collaborazione
tra Intesa Sanpaolo e
Sace ha permesso di
dirottare verso le pmi
oltre 21,2 miliardi gra-
zie a Garanzia Italia,
Garanzia Supportlta-
lia e Garanzia Green.
Ma le banche non de- .
vono mettere solo liquidita. «E nostro do-
vere anche accompagnare e affiancare le
aziende, per esempio con servizi di advi-

sory, come quelli che gia forniamo per il
Pnrr», racconta Roscio. «L. unico ele-
mento che indebolisce 1’accesso al Pia-
no da parte delle pmi & la difficolta a re-
perire  informazioni,
perché per il resto ci so-
no sia le risorse che le
imprese pronte a sfrut-
tarle: & qui che si inseri-
sce Intesa Sanpaolo».

Da tempo il gruppo or-

ganizza dei webinar

per facilitare I’accesso
delle pmi al Piano: agli
incontri hanno parteci-

pato 20 mila aziende e

oltre 15 mila sono riu-

scite ad aggiudicarsi
un bando.

Alle carenze informati-
ve si aggiunge un’altra difficolta. «In Ita-
lia & ancora debole il rapporto tra il mon-
dodellaricercaele imprese di piccole di-

mensioni», rivela Roscio. «<E un mecca-
nismo che fatica a decollare, paghiamo
un ritardo nel trasferimento della tecno-
logia dal mondo universitario ai centri
produttivi». Intesa Sanpaolo & intervenu-
ta anche su problema ed ¢ diventata part-
ner dei Centri Nazionali di Ricerca previ-
sti dal Pnrr con le universita di Milano,
Bologna, Padova e Napoli. «Il loro com-
pito & facilitare il trasferimento tecnolo-
gico verso le aziende», spiega Roscio.
«Ma non va dimenticato il ruolo delle
startup, che sono fondamentali per porta-
re I’innovazione dentro ie pmi». Per va-
lorizzare le realta minori Intesa Sanpao-
lo ha ideato Imprese Vincenti, giunto al-
la quinta edizione. «Il programma pro-
muove le pmi che hanno investito
nell’internazionalizzazione, nell’ innova-
zione o nella sostenibiliti», afferma Ro-
scio. «Le prime quattro edizioni sono sta-
te un successo: si sono candidate 10 mila
imprese». (riproduzione riservata)
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