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L’assemblea vara il bilancio 22. Ricavia 105 min, passivo da 5. Parlal'ad Maurizio Danese

Veronafiere apre anuovialleati

St a operazionistraordinarie come quella Cibus-Tuttofood

DI LUIGI CHIARELLO
eronafiere apre a nuove
alleanze, in Italia e so-
prattutto  all’estero.
L’esercizio 2022 del

gruppo fieristico — che tra i vari
eventi organizza il Vinitaly e
Fieragricola —sichiude con un
disavanzo di 5 min di euro: «Im-
putabili principalmente a svalu-
tazioni societarie di alcune par-
tecipate e controllate, considera-
te necessarie e improrogabili dal
gruppo, alla decisione di operare
accantonamenti prudenziali e al
riassetto societario», recita una
nota della societa. Al contempo:
«I ricavi del gruppo si attestano
su 107,7 mln di euro (80,7 quelli
della capogruppo Veronafiere
spa, contro un disavanzo di 6,1
mln), in crescita del 2,1% sul
2019, ultimo anno di riferimen-
to, e un Ebitda di 17,7 mIn (11,6
quello di Veronafiere spa),in au-
mento del 22,5% sul 2019». La
nota & giunta ieri, al termine
dell’assemblea dei soci riunita
in seduta ordinaria, che ha ap-
provato il bilancio 2022 della
spa e preso visione dei risultati
relativi ai primi mesi del 2023.
ItaliaOggi ha raggiunto 'ammi-
nistratore delegato della societa
scaligera, Maurizio Danese,
per cogliere prospettive e strate-
gie che guidano la piattaforma
espositiva nel primo vero anno
post pandemia.

Domanda. Come giudica
questo passivo?

Risposta. In realta, bisogne-
rebbe considerarlo un sostanzia-
le pareggio, in linea con quanto
previsto dal piano diripartenza.

D.Inchesenso?

R. Piut che considerarlo come
il bilancio del 2022, sarebbe cor-
retto vederlo come il hilancio del
2021/22. Perchéil 2021 si & chiu-
so con 4,5 min di euro di utile,

L’amministratore delegato di Veronafiere, Maurizio Danese

grazie ai ristori Covid del gover-
no. Nel 2022, invece, a parte un
sostegno del ministero del turi-
$mo, non abbiamo incassato ri-
stori per la pandemia da Covid.

D. Lo spieghi meglio.

R.Come gruppo espositivo Ve-
ronafiere ha ottenuto ristori per
32 mIn di euro nel biennio
2020/21, pur avendo subito glief-
fetti della pandemia anche nei
primi mesi del 2022. Se avessi-
mo avuto la possibilita di porta-
re a bilancio 2022 ristori per sei
min di euro, avremmo chiuso il
bilancio in pareggio.

D. Le svalutazioni di capi-
tale effettuate quali societa
riguardano?

R. Una riguarda Veronafie-
redo Brasil, con cui organizzia-
mo Wine South America e la
fiera del marmo in Brasile; que-
sta societa non ha beneficiato di
ristori governativi eil suo valore
dopo il Covid & calato. Altre sva-
lutazionisono frutto della cresci-
ta dell'inflazione nel mondo.
Quindi, abbiamo creato fondi di
accantonamento per far fronte
agli imprevisti e a possibili sce-
nari futuri. Infine, 'assemblea
dei soci ha approvato 'incorpora-
zione della societa Piemmeti
spa, partecipata al 100% e spe-
cializzata in eventi dedicati alla
filiera del legno (come Progetto
Fuoco).

D.Disimpegni?

R. Siamo usciti da VPE (Ve-
rona Parma Exibitions, la so-
cieta costruita insieme a Fiere
di Parma perlagestione coordi-
natadi eventi sull’agroalimenta-
re e che aveva una partecipazio-
ne in Bellavita), creando una
svalutazione perché non conside-
riamo pit strategica la societa
(ora Vpenon esiste pit, ndr).

D.Insomma un repulisti.

R.Abbiamo fatto le pulizie di

primavera in modo approfondi-
to. Cosi, se in futuro Veronafie-
re si dovesse sedere con part-
ner, non ci sarebbero scheletri
nell’armadio.

D. Siete interessati a ma-
trimoni con altri player?

R.Lalinea & di avere I'azien-
da «pulita» il piu possibile nei
conti, adottando criteri dibilan-
cio il piu prudenziale possibili.
Prevediamo di chiudere il 2023
con utile superiore al 2019, no-
nostante abbiamo fatto un fore-
cast prudenziale. Oggi le azien-
defieristicheitaliane pitiimpor-
tanti realizzano soloil 9% del lo-
ro fatturato all’estero, le fiere
con quartiere francesi e tede-
sche sono tra il 27 e il 29%. 1
playeringlesi, che non possiedo-
no quartieri, sono sull’80%.

D. Quindi?

R. Sul mercato italiano pud
essere interessante valutare
operazioni straordinarie come
quella di filiera realizzata tra
Fiera Milano ¢ Fiere di Par-
ma, per razionalizzare i costi e
tenendo fermo che l'indotto ri-
manga sul territorio. Ma il vero
tema & fare operazioni straordi-
narie all’estero. Il nostro siste-
ma fieristico deve trovare solu-
zioni per accompagnare i clienti
made in Italy all’estero. In Ci-
na, ad esempio, oggi c¢i sono
11lmila maneggi, una prateria
per Fieracavalli. Ci sono po-
tenzialita molto importanti.

D. Anche con player stra-
nieri? Tedeschi,ad esempio?

R. Non ci precludiamo nulla.
L’accordo tra Bologna Fiere ¢
Informa LPC pud essere un
modello. E il nostro know how
sul made in Italy i tedeschi non
ce Thanno; 'importante & che
crescano i nostri prodotti nei
paesi in cui ci interessa cresce-
re. Chesisiada solioin partner-
ship con altri italiani.
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