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Fintech, la nuova frontiera
¢ nei crediti per la filiera

Finanza per le imprese

Dopo i 509 miliardi del 2021
(+21%) in Italia spazi
per salire ancora del 3-15%

L’Osservatorio Supply chain
finance del Politecnico
presenta i risultati

Pierangelo Soldavini

In un periodo caratterizzato da
una pandemia globale, la guerrain
Europa, tensioni geopolitiche,
barriere commerciali, carenze di
prodotti e problemi di filiera, prez-
zi delle materie prime e inflazione
innettorialzo, lafinanza difiliera
sié dimostrata uno strumento ef-
ficace per garantire flussi di cassa
alle aziende, riducendo i costi e
supportandola salute finanziaria
delle filiere industriali in un fran-
gente non semplice per le aziende.
Dopo aver raggiuntoi o9 miliardi
dieuronel 2021, in crescitadel 21%
sull'anno prima, il mercato poten-
ziale del credito di filiera ha pro-
seguito la sua espansione anche
I'anno scorso, con un'espansione
stimatatrail3eili15% aunvalore
complessivo di 525-585 miliardi,
frutto anche dell'indubbio effetto
dell'inflazione che ha ripreso a
galoppare. Circa un quarto di que-
sta somma ¢ gia servito da solu-
zionidi supply chain finance, che
tutte insieme raggiungono un va-
lore di 130 miliardi.

«ll balzo dell'inflazione e 'au-
mento dei tassi d’interesse hanno
gonfiato i costi dei finanziamenti
tradizionali delle imprese, ma le
formule piu collaborative di filiera
smorzano l'effetto e favoriscono
I'efficienza del sistema», spiega Fe-
derico Caniato, direttore dell'Os-

servatorio Supply chain finance del
Politecnico di Milano che oggi pre-
senta il suo rapporto annuale. Tutte
le soluzioni di credito di filiera ri-
sultano infatti in crescita, trainate
da quelle piu classiche. Adominare
il mercato sono infatti I'anticipo
fatture, in crescita del 16% a 55 mi-
liardi, eil factoring, cherecuperail
terreno perduto con la pandemia
arrivandoa 60,4 miliardi (+5%), se-
guito dal reverse factoring, la ces-
sione delle fatture sfruttando il me-
rito di credito del cliente, balza del
13% a 8,1 miliardi. Tra le formule
pitinnovative sivanno espanden-
do la carta di credito virtuale che
permette flessibilita nei pagamenti
tra cliente e fornitore, cresciuta del
19% a 2,4 miliardi, e il dynamic di-
scounting (+83% a 500 milioni).
«Le soluzioni tradizionali di
supply chain finance vengono af-
fiancate da quelle pitlinnovative e
snelle, mal'effetto diampliamento
é lento, anche perché manca
un'adeguata conoscenzaelafidu-
cianecessaria da parte dei pil1 pic-
coli, che poi sono i soggetti piu
esposti e con maggior fragilita».
Non & un caso quindiche traitrend
di sviluppo della finanza di filiera
emergail cosiddetto “deep-tier fi-
nancing”, fatto di soluzioni che
permettono aun'impresa di fornire
supporto finanziario ai fornitori
pil a monte della filiera, quelli di
secondo-terzo livello, i piu piccoli
e a oggi meni serviti. Intanto la
supply chain finance sta svilup-
pandoi sistemi pit innovativi, co-
me l'intelligenza artificiale, per il
monitoraggio del risk manage-
ment a livello di filiera. Mentre si
vanno sviluppando le formule a
piattaformain cui, accanto a servizi
di finanza di filiera, se ne aggiun-
gono altri, dai pagamenti all'assi-
curazione del credito, per permet-
tere alle aziende di gestire in un
unico luogo diverse soluzioni.
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+16%

L’'anticipo fatture
Dominano il mercato
I'anticipo fatture conuna
crescitadel 16% a 55
miliardi, e il factoring, che
recupera il terreno perduto
con lapandemia arrivando a
60,4 miliardi (+5%), seguito
dal reverse factoring, la
cessione delle fatture
sfruttando il merito di credito
del cliente, balzadel 13% a
8,1 miliardi

+19%

L'anticipo fatture

La carta di credito virtuale
tocca quota 2,4 miliardi,
segue il dynamic discounting
(+83% a 500 milioni)

Superficie 19 %
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