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Mercati ed export
Accordi commerciali
darecord in Canada

Giorgio dell’Orefice —apagina16

Accordi
commerciali,

crescita record
in Canada

Mercati. Aumentato I'export di ortofrutta (+80%),
formaggi (+35%) e vino: da questi negoziati per
il made in Italy opportunita anche in altre aree

Giorgio dell’Orefice

ultimo in ordine ditempo¢

statoil Ceta,l'accordodili-

bero scambio tra Ue e Ca-

nada che, benché in vigore

inviaprovvisoriadal 2017e
nonancoraratificato da tutti gli Stati
membri, ha prodotto ottimi risultati
soprattutto perl'agroalimentare ma-
deinItaly. Nel complessole esporta-
zioni italiane verso il Canada dal 2017
allo scorso anno sonoaumentate del
36,3% coninprimafilal’agroalimen-
tare con il +80% dell’ortofrutta tra-
sformata, il +35% per il lattiero casea-
rio eil +24% registrato dal comparto
vino e bevande. Risultati che avreb-
bero dovuto spingere anegoziare al-
triaccordibilaterali mentre invece su
questo fronte in questi anni & rimasto
quasi tutto fermo. Le uniche due inte-
se che sono state raggiunte dalla Ue
hanno riguardato Cile e Nuova Zelan-
da, anche selaproceduradiapprova-
zione va ancora completata.

E questolo scenario degliaccordi
commerciali internazionali che or-
mai da qualche anno (complicianche
pandemia e guerra) sono rimasti in
stand by. Del tutto assenti dal dibatti-
to politico, eppure, quei negoziati
possono aprire importanti opportu-
nita, in primo luogo, peril wine & fo-
od made inItaly.

In questi anni si ¢ assistito, anche
aunaltroimportante evento con forti

ricadute commerciali per I'agroali-
mentare italiano, ovvero la Brexit,
l'uscita del Regno Unito dall’'Unione
europea. Su questo fronte i timori
iniziali e, soprattutto, lagrande con-
fusione sulle regole non hanno im-
pedito di approdare ad equilibri che
stanno reggendo alla prova. Gli
scambi sono tornati ai livelli pre
Brexit e oggi con una quota del 25%
dell’'import totale il Regno Unito ¢ il
primo mercato extra Ue per I'agroali-
mentare comunitario. Una tregua
chessiregge sul cosiddetto “protocol-
lo irlandese” cioé un tacito accordo
chenell'frlanda del Nord si continui-
noadapplicare le regole commerciali
Ueperché altrimenti essendo attigua
all’Eire si rischierebbe I'arrivo sul
mercato europeo di merci non assog-
gettate ai necessari controlli e al ri-
spetto delle medesime norme fitosa-
nitarie. Intanto, sono ripresii collo-
qui tra Commissione Ue e Governo
inglese e una soluzione potrebbe es-
sere non troppo lontana.

Ma soprattutto nonostante il favo-
revole precedente del Ceta sono ri-
mastisuunbinario mortoidue prin-
cipaliaccordi commerciali quello col
Mercosur (Argentina, Brasile, Para-
guay e Uruguay) e il fondamentale
negoziato con gli Stati Uniti.

Col Mercosur furaggiunta una pri-
maintesaagiugnodel 2019dopouna
trattativa durata ventianni ma quel-
P'intesanon é&maidiventata operati-

va. Anzi, negli ultimi anni, & stata sot-
topostaa molteplici critiche e conte-
stazioni che ne hanno finoraimpedi-
tolaratifica. Contestazioni che hanno
riguardatoicontingentidiimporta-
zionizootecniche e di zuccheroal Su-
damerica, nel mirino dei produttori
europei. A questo vaaggiunto chein
tempiditransizione ecologicain Eu-
ropa ¢ stato piu volte richiesto che
nell’accordo vengano presi stringenti
impegni ambientali anche da parte
sudamericana e in particolare sulla
deforestazione in Amazzonia. Ri-
chieste che sono diventate sempre
piu pressanti dopo che Parlamento
europeo e Consiglio Ue hanno rag-
giuntoun’intesa sullapropostadire-
golamento Ue sulla deforestazione
che in futuro potrebbe impattare sul-
le importazioni da paesi che nonri-
spettano medesimi principi.
Direcente, eallaluce dellerecenti
elezioni in Brasile, sisono espressia
favore di una ripresa del negoziato
conil Mercosur siala presidente della
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Commissione Ue, Ursula Von der
Leyen che’Alto Rappresentante del-
PUnione europea per gli Affari esteri,
Joseph Borrell.

E infine il capitolo forse pil1 im-
portante, 'accordo dilibero scambio
Ue-Usa. Untentativo diaprire unne-
goziato perarrivareaunaccordo fu
fatto ai tempi della presidenza Oba-
ma ma non siando molto oltre. Ogni
trattativa siinfranse sulle divergen-
ze di opinioni su temi come Ogm e
carniagliormoni. Ingenerale vate-
nuto conto che, negli ultimianni, so-
noavvenute trasformazionichein-
cideranno in maniera rilevante an-
che sui futuri negoziati commerciali.
Pandemia prima e guerra Russia-
Ucrainahanno riproposto in manie-
ra forte il tema della sicurezza ali-
mentare, intesa come sicurezza negli
approvvigionamenti

«L’elemento del prezzo, del minor
prezzo — ha commentato il ministro
dell’Agricoltura e della Sovranitaali-
mentare, Francesco Lollobrigida -
nonpuo essere pittl'unico elemento
guida, lalente con la quale guardare
ai mercati internazionali. E necessa-
rio privilegiare aspetto dell’affidabi-
litd negli approvvigionamenti per
nontrovarsiin difficolta come avve-
nuto sul fronte energetico. Unaspetto
cherientraappieno nellariflessione
che stiamo portandoavanti sullaso-
vranita alimentare che significa otte-
nere garanzie sulla sicurezza alimen-
tare di un paese, rafforzando i rap-
porti con partner storici come sono
gli altri stati membri Ue maanche pa-
esi alleati come sono gli Stati Uniti».

«Unadelle principalibarriereallo
sviluppo del nostro export — spiegano
a Federalimentare - sono le lunghe
procedure doganali, i complicati con-
trolli veterinari e fitosanitarisui pro-
dotti, se nonaddiritturaidivieti pro-
mossi dai Paesi didestinazione. Lad-
dove sono presenti accordi di libero
scambio, tali barriere sonoridotte, se
non eliminate. Nei Paesi dove non
esistono accordi, invece, costituisco-
no unsevero ostacolo, chelimita for-
temente le potenzialita di sviluppo
del nostro export. Gliaccordidogana-
lichelaUesottoscrive coniPaesiterzi
(che devonoriconoscere anchela ti-
picita delle nostre produzioni) resta-
no dunque uno strumento fonda-
mentale per favorire lo sviluppo del-
I'export alimentare italiano».
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