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Export
Piano Sace da 49 miliardi
per sostenere 30mila Pmi

Export, piano Sace da 49 miliardi in tre anni
per sostenere 30mila Pmi sui mercati esteri
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Fari puntati su settori
piu innovativi e geografie
ad alto potenziale

Frezza: «Coinvolgeremo
sempre piu aziende
con un’offerta su misura»

Celestina Dominel_li
ROMA

Quarantanove miliardi nel triennio
2023-2025 per rafforzare il sostegno
all’export e all’'internazionalizzazio-
ne in modo da raggiungere quasi
3omila aziende tra Pmi e microim-
prese. E questoI'obiettivo messo ne-
ro su bianco dalla Sace nell’'ultimo
pianoindustriale che puntaagaran-
tire maggiore resilienza al tessuto
economiconazionale, a consolidare
la crescita sul mercato domesticoea
rilanciare la competitivita sui mercati
esteri. Dove il gruppo guidato da
Alessandra Ricci mira ad aumentare
dioltreil 30%ivolumidicontrattias-
sicurati e investimenti garantiti.
Attraverso una triplice mossa: la
redistribuzione del supportoalleim-
prese verso settori piu innovativi e
sostenibili, 'accompagnamento in
nuove geografie non tradizionalima
particolarmente appetibili per gli
esportatoriitaliani (dal sud est asiati-
coall’Africasubsahariana) e lamessa
apunto disoluzioni e prodotti sem-
pre piu digitali che consentono di
ampliarel'accessibilita agli strumen-
ti targati Sace e di abbattere i costi.
«Noi di Sace crediamo nel con-
fronto e nell’ascolto delle imprese
con cuilavoriamo - spiegaal Sole 24
Ore Antonio Frezza, chief Marketing
eInnovation officer delgruppo-.Un

approccio portato avanti nella co-

struzione degli obiettivi e degli stru-
menti previsti da Insieme 2025, il no-
stro piano industriale per il prossimo
triennio, e che diventa fondamentale
inun contesto complesso comel’at-
tuale». Frezza ponel’accento, in par-
ticolare, sulle iniziative di co-design
(laprogettazione partecipativa) con
le piccole e medie imprese, grazie alle
quali Sace «ha, ad esempio, lavorato
aisuoi processi e sviluppato prodotti
come la soluzione che consente di
agevolare la concessione di piani di
rateizzazione dei pagamenti delle
fatturerelative ai consumi energetici
(cauzioni energia Pmim.
L’obiettivo, dunque, &€ imprimere
un’ulteriore accelerazione all’'opera-
tivita che, ormai da 45 anni, rappre-
sentata il cuore della missione di Sa-
ce. Agendo innanzitutto, come detto,
sulla diversificazione dei mercatidi
riferimento e sullamessa in sicurez-
za della catena di fornitura delle pmi
e delle microimprese intenzionate a
misurarsi conlo sviluppo oltreconfi-
ne. Ma verso quali geografie ci si
muovera? Se si guarda al piano di Sa-
ce, 'obiettivo e aumentare progres-
sivamente ’esposizione verso’Asia
e I’Africa che, da qui al 20235, copri-
ranno piltdel 5o0% del portafoglio di
garanzie messe in pista dal gruppo.
Mentre, contestualmente, siridurra,
per effetto del contesto macroeco-
nomico e dei riverberi del conflitto
russo-ucraino, la presenzanelle aree
impattate dalla guerra e andra rimo-
dulata anche quella nei Paesinonal-
lineati ma con strettilegami (econo-
mici e politici) conla Russia, a partire
daCinae India. Unariorganizzazio-
ne molto precisa, quindi, che dovra
essere accompagnata —inlineacon
il consueto approccio dellaSace - da
un’attenta valutazione del rapporto
trarischio e opportunita, nonsoloin
termini quantitativi, ma anche ri-

spetto alla qualita collegata all’im-
pattodelle operazioni dasupportare.
Conilrisultato cheil gruppo puntera
aincentivare sempre pitt programmi
ad altasostenibilita e pienamente al-
lineati ai criteri Esg (ambiente, so-
ciale e governance).

Allaridistribuzione geografica,
siaffiancherainfattiuna progres-
sivarifocalizzazione su settoriin-
novativi e rispettosidel clima (cli-
mate friendly), ma anche su quei
comparti pit tradizionali, a partire
dalla chimica, che stanno pero ab-
bracciandola transizione green at-
traverso un percorso molto strin-
gente di decarbonizzazione dei
processi e dei prodotti.

Nuove aree diriferimento e nuovi
settori, quindi. Maanche un amplia-
mento dei prodotti grazie a un ecosi-
stema di soluzioni dedicate e com-
pletamente digitalizzate. Soluzioni
che guarderanno ancheamegatrend
comelacybersecurity e la transizione
digitale e green. «Vogliamo coinvol-
gere sempre pille Pmiconun’offerta
diprodotti e servizi sumisura - con-
clude Frezza —insieme ainiziative di
accompagnamento per sostenere 1o
sviluppo di una culturaaziendale piit
strutturata e consapevole per gene-
rare una crescita sostenibile».
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Il sostegno previsto e le aziende beneficiarie

LA COMPOSIZIONE LA PLATEA
La dote del piano Sace. Il numero in migliaia di aziende beneficiarie degli interventi Sace
In miliardi di €
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Fonte: Sace, Plano Industriale 23-25
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