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Cosl metto al sicuro il mio credito

Negoziazioni, conlratli, gestione del contenzioso,

strumenti ordinari o allernativi (conciliazioni e
arbitrati): una Guida operaliva per chi esporta

La Guida alla Tutela
del Credito analizza
in profondita i sistemi
giudiziari di 52 Paesi

n questi ultimi anni cosi tra-
vagliati per le imprese, la cor-
retta gestione del credito ac-
quista una particolare priori-
ta. Anche se la crisi Covid non
si é tradotta in una massiccia
crisi finanziaria, i prossimi
mesi rappresentano una sfida
decisiva per le aziende e i loro
flussi di cassa, considerando
le ulteriori difficolta che si in-
contreranno per rincari ener-
getici, oscillazioni dei costi
delle materie prime e dei tra-
sporti, generale incertezza dei
mercati, possibili insolvenze
dei debitori. E necessario,
dunque, prestare.particolare
attenzione, specie in ambito
internazionale. '

Gli strumenti di tutela pos-
sono essere quelli piu tradi-
zionali, dalle L./C alle garan-
zie bancarie, dalle assicura-
zioni del credito al factoring,
alla profilatura delle contro-
parti contrattuali, che negli
anni si € sempre piu affinata
grazie a provider sempre piu
efficienti. Ma é soprattutto
necessario gestire bene i rap-
porti commerciali con la co-
noscenza degli strumenti giu-
ridici e delle disposizioni de-
gli ordinamenti stranieri, in
modo da agire efficacemente
durante la stipula del contrat-

to, nella negoziazione del-
I’eventuale insoluto e poi,
eventualmente, nell’avvio di
procedimenti contenziosi.

Per questo, negli anni, &
stato necessario per i consu-
lenti specializzarsi sempre di
pill in questo ambito, all'in-
terno di studi che dispongano
di piu sedi nel mondo per ave-
re informazioni e condividere
strategie in tempo reale. Nel
gestire un contratto, infatti,
non é indifferente, per esem-
pio, sapere che l'istituto della
riserva di proprieta é efficace
in alcuni Paesi, come per
esempio in Germania, ben
pil che in altri. E rilevante an-
che che i termini di prescri-
zione siano ben diversi nei
singoli Stati (in Italia 10 anni,
3 anni in Germania, 5 anni in
Francia, mentre negli Stati
Uniti varia da Stato a Stato) vi-
stiirischi concreti (con corre-
late responsabilita degli am-
ministratori) di non coltivare
con diligenza i propri crediti
rischiando cosi di perdere il
diritto di vantarli giudizial-
mente.

Particolare attenzione va
prestata proprio durante le
negoziazioni, sempre piu fre-
quenti per il prezzo delle for-
niture e i correlati termini di
pagamento. Per ottenere rico-
noscimenti di debito o piani
di rientro che siano validi, é
da considerare sempre il Pae-
se dove ha sede il debitore,
magari rivolgendosi a degli
organismi terzi che siano in
grado di rendere immediata-
mente esecutivi degli accordi
non eseguiti spontaneamen-
te, evitando cosi di dover ri-
correre a un contenzioso ordi-
nario. E proprio la gestione
del contenzioso é un altro ele-
mento fondamentale; decide-
re dove agire, e anche con che
strumento, un decreto in-

giuntivo europeo o un ricorso
d’'urgenza, é sempre un aspet-
to decisivo per recuperare
I'insoluto, valutando perd an-
che i costi variabili dei legali.

Altra questione ¢ la possibi-
lita di gestire il credito nei
confronti di societa in stato di
insolvenza, con particolare at-
tenzione alle possibili azioni
revocatorie, o alle forniture
effettuate in pendenza di pro-
cedure concorsuali. Guardan-
do al mondo, peraltro, molti
sistemi giuridici sono in evo-
luzione e in cambiamento, al-
la ricerca di accessi alla giusti-
zia pil efficienti e rapidi, con
una semplificazione dei rime-
di cautelari e un grande svi-
luppo degli strumenti alter-
nativi di risoluzione delle
controversie, come concilia-
zioni e mediazioni, e con la
concorrenza sempre piil forte
dell’arbitrato rispetto ai con-
tenziosi ordinari.

Lo Studio R6dl & Partner ha
appena realizzato l'edizione
2022 della Guida alla Tutela
del Credito, la terza di una
guida che é uno strumento
utile e operativo per le azien-
de, che propone un‘analisi ap-
profondita dei sistemi giudi-
ziari di 52 Paesi, ossia di tutti i
principali Paesi che attraggo-
no export e investimenti del-
I'ltalia. La guida é reperibile
sul sito www.roedl.com op-
pure scrivendo a comunica-
zione@roedl.com.
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