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Ricognizione trai big del settore sulle performance del primo semestre. Garofalo sugli scudi

I’inflazione non frena la pasta

L’aumento diprezzo (+21%0 ) non fermaiconsumi(+1,4%)

DI EMANUELE SCARCI

ipartono le vendite di
pasta in Italia nono-
stante un’inflazione di
settore vicina al 20%.
La corsadeiprezzi digas ed elet-
tricita ha spiazzato i pastifici
che in un anno hanno visto de-
collare il prezzo del gas da 30
centesimi a megawattora a un
picco di 321,4 euro. Nel primo se-
mestre di quest’anno le vendite
dipastaseccanella gdo sonobal-
zate 21% a valore e dell’'l,4% a
volume. Il prezzo medio & cre-
sciuto del 19% a circa 500 mln,
trascinato dal boom delle quota-
zioni del grano duro e dall’im-
pennata di energia e logistica.
La ripartenza delle vendite
ha coinvolto i big 7 (i brand con
almeno 50 min di fatturato) in
misura diversa: Garofalo ha
messo a segno +12% dei volumi,
La Molisana +4,6%, Divella e
De Cecco +3%, Voiello +2%,
mentre Rummo & rimasta stabi-
le.Inretromarcia Barilla:-4%.
L'iperinflazione sta redistri-
buendo le quote di mercato? Po-
trebbe agevolare il consolida-
mento dei produttori di fascia
premium, soprattutto a danno
di Barilla, ma la partita & aper-
ta. Garofalo ha aumentato la
quota di mercato a volume di
0,6 punti a circa il 7% (con pres-
sione promozionale quasi al
top) e La Molisana di 0,2 punti
oltre I'8%. Nel girone della pa-
sta standard, Divella ha accele-
rato di 0,2 punti oltre 1'11% no-
nostante un balzo del prezzo me-
dio del 37%. Sul fronte opposto,
illeader Barilla frena di 1,4 pun-
ti attestandosi sotto il 24% di
quota di mercato.
«Finora abbiamo realizzato un
recupero dei costi molto parzia-
le», osserva Massimo Menna,
ceo del pastificio Garofalo. «Per
esempio, col grano duro non si e
riusciti a ribaltare al consumo i
rincari iniziati nel settembre
2021. Si sperava che l'ultimo

raccolto ci aiutasse, ma non &
successo. Poiil rincaro dell’ener-
giaha precipitato le cose: rispet-
toal pre-crisi, stimiamo che que-
st’anno la nostra bolletta ener-
getica segnera un aumento di
28 mIn. Non c’e alternativa agli
aumenti di listino». Per il pasti-
ficio Rummo invece la bolletta
dell’energia & balzata da 1,7
mln 'anno a 1,5 mln al mese.
«Allinizio della tempesta», sot-
tolinea Cosimo Rummo, «po-
tendo contare sulle scorte abbia-
mo temporeggiato, ma in genna-
io/febbraio e aprile abbiamo do-
vuto alzare i prezzi. Per fortu-
na, dopo lo choc le autorizzazio-
ni per il fotovoltaico sono diven-
tate meno complicatee, ora, spe-
1o di costruire in 2 anni gli im-
pianti di auto-produzione. Non
voglio piu dipendere dallo Sta-
to». Quanto al prezzo del grano
duro, le quotazioni si sono conso-
lidate sopra 1550 euro/tonnella-
te. L/ultimo raccolto in Europa &
stato deludente mentre in Cana-
da e risultato eccellente, oltre 6
min di tonnellate. <In questo
momento il Canada & l'arbitro
dei prezzi», aggiunge Rummo,
«e ci vorranno un paio di setti-
mane prima che decidano se ab-
bassarli. Se non lo facessero i
produttori arriveranno a giu-
gno 2023 con scorte molte bas-
se». Per Francesco Divella
(sulla tolda di comando insieme
alcugino Vincenzo) & impensa-
bile produrre I'energia necessa-
ria ricorrendo al fotovoltaico:
«Dovremmo installare pannelli
fotovoltaici su 30 ettari per co-
prire il 65-70% del nostro fabbi-
sogno. Non possiamo estirpare
gli ulivi in Puglia per installare
pannelli fotovoltaici. Per alleg-
gerire la bolletta siamo passati
dal gas al gasolio e stiamo valu-
tandodi ricorrere al gpl». Per Di-
vella «serve un’accorta politica
governativa, migliore di quanto
fatto finora. Vero che abbiamo
un credito d'imposta del 25%,
ma & una goccia nell’oceano».
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