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L'industria: difficile
applicare le norme
contro pratiche sleali

Commercio. Gli operatori chiedono regole piu chiare sulla determinazione
dei prezzi in relazione ai costi di produzione e sulla deperibilita delle merci

Goirgio dell’Orefice

| onémaistatosemplicere-
golaremediante laleggeil
mercato, Tentare diridur-
nesquilibri. Nonémaista-
tofacileinpassatoenonlo
& oggi. Ne € una conferma I’avvio in
Italia delle normedi contrastoalle pra-
tiche commerciali sleali nel settore
agroalimentare previste daldecreto 8
novembre 2021(cheharecepitoladi-
rettiva Ue 633 del 2019). Un tema sul
quale I'Italia ha fatto da apripista in
Europavistocheunaprimarete disi-
curezza era gia stata introdotta con
I'articolo 62 dellalegge 1del 2012.
Lenuoveregole che nelnostro Pae-
sesiapplicanosenzalimitidifatturato
deicontraentihannointrodottol’ob-
bligo di contratti in forma scritta che
abbianounadurataminimadiunan-
no (tranne che per ristoranti, bar e
pubbliciesercizi). Esclusedalla disci-
plinaanchele vendite ai consumatori
finali. A essere vietate sono pratiche
chevannodal pagamentoinritardoal-
I'annullamento con preavvisobrevedi
ordini di prodottideperibili, dal divieto
diimporre prezziinferioriaicostialla
modificaunilaterale delle condizioni
diun contrattofinoallaminacciadiri-
torsioni commerciali. Oltre a queste
condotte che rientrano nella “black
list” deicomportamenti sempre offli-
mits, le norme prevedono anche una
“greylist” di pratiche che possonoes-
sereadottate se concordate trale parti
comelarestituzione, senzapagamen-
to, di prodotti invenduti o la condivi-
sione di costi di marketing e pubblicita.
Il contratto deve essere stipulato pri-
madellaconsegnadellamerceedeve
includere clausole per definirela dura-
ta, le quantita e le caratteristiche del
prodottovenduto, il prezzo, nonchéle

modalita diconsegnae dipagamento.

Il decreto &in vigore da novembre
«mentreil prossimo1s giugno —spie-
ga Fausto Caronna, senior attorney
dellostudio Cleary Gottlieb che haef-
fettuatoun monitoraggio sul sistema
in Europa — scade il termine perade-
guare tuttiicontratti allenuoveregole.
Infatti, mentreinuoviaccordinascono
nel rispettodella normativa, entrome-
ta giugno vanno adeguati i contratti,
magari pluriennali, stipulatiin prece-
denza.Daquel momentol'interosiste-
masaraaregime».

Ilpassaggioallanuovaregolamen-
tazione sta tuttavia provocando qual-
chedifficoltaalindustria alimentare,
dallattierocasearioaisalumi,dall’in-
dustriaoleariaa quellamangimistica
fino ai cereali. In pit di una filiera le
nuove normenon sempre siconcilia-
noconprassiconsolidate. Untemadel
qualesidiscutera certamenteal Cibus,
dal 3al 6 maggioaParma.

«C'e un aspetto da chiarire — spie-
ganoad Assolatte - riguardoal divieto
diimporre prezzi inferiori ai costi. In
unatrattativa diamoper scontato che
seil fornitoreaccettalanostrapropo-
stai costi siano coperti. Come faccia-
moaconoscereladinamicaproduttiva
diognicontroparte? Senza contare che
inunfrangente comel'attuale digran-
deescalation dei costienergeticié pos-
sibile definire un prezzoinun contrat-
tochenelgirodipochesettimanesiri-
vela inferiore agli oneri produttivi. E
invecesicorreilrischiodiessere san-
zionati. Occorreunaformadimanieva
che garantiscale parti».

E poi c’¢ il tema della deperibilita
cheoltreal compartolattiero caseario
stamettendoin difficoltaanche quello
dei salumi. «dl principale problema -
spiegail presidente dell’Assica (I'asso-

Entro il 15 giugno tutti
i contratti dovranno
essere adeguati

alle nuove disposizioni
in vigore da novembre

ciazione delle industrie dei salumi),
Ruggero Lenti - & cheilnuovodecreto
sulle pratiche slealilegala deperibilita
dei prodotti alla shelflife, ovveroalla
loro scadenza, mentre la precedente
disciplina dettatadall’articolo 62lade-
finivasullabase di parametri chimico
fisici oggettivi. Nel caso dei salumi si
trattadiprodotti che sonosistagionati
macheunavoltaapertala confezione
sottovuoto diventano immediata-
mente deperibili». Ma soprattutto al
temadelladeperibilithélegatoaquello
sui tempi di pagamento. «Lasupposta
vitaoshelflife prolungata — aggiunge
Lenti - fa slittare i termini di paga-
mento dei nostri prodotti da 30 a 60
giorni. Il che trasforma automatica-
mente un dodicesimo del fatturato
delleaziende in esposizione bancaria.
Unulteriore pesante onereinun fran-
gente di costi produttivi in rialzo».

«Siamo assoggettati alla nuova
normativa a pil livelli - spiegano a
Federalimentare — neirapporticongli
agricoltori dai qualiacquistiamo ma-
terie prime e in quelli con la grande
distribuzione alla quale parte fornia-
moinostriprodotti. Quinon ¢ in di-
scussione ladisciplinaintrodottada
unadirettiva Uerecepitadaun decre-
tonazionale. Madiaccompagnareun
processo chesistarivelando tutt’altro
cheautomatico. Abbiamo effettuato
un seminario sul tema a febbraio e
stiamo portandoavantiunlavoroin-
sieme a Centromarca per poiavviare
un confronto con le istituzioni che
consentadigiungereainterpretazio-
nicondivise che evitino conflittie so-
prattutto sanzioni».

©RIPRODUZIONE RISERVATA

Superficie 31 %

ARTICOLO NON CEDIBILE AD ALTRI AD USO ESCLUSIVO DEL CLIENTE CHE LO RICEVE - 6901



30-APR-2022
dapag. 17/ foglio2/2

Sole 24 Ore Food 24

Settimanale - Dir. Resp.: Fabio Tamburini
Tiratura: N.D. Diffusione: N.D. Lettori: 756000 (0006901)

[J DATA STAMPA

www.datastampa.it

ADOBESTOCK

e

Latte. Non é facile stabilire un prezzo che copra i costi se questi cambiano in fretta

ARTICOLO NON CEDIBILE AD ALTRI AD USO ESCLUSIVO DEL CLIENTE CHE LO RICEVE - 6901



