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Pmi energivore
ed esportatrici,
NUOVi Servizi
Intesa Sanpaolo

Sostegni

Baroni: «Bisogna puntare
Su un mercato europeo
dell’energia contro la crisi»
Giovanna Mancini

Difronte alla difficile congiuntura
economica e alle tensioni geopoli-
tiche che stiamovivendo, le piccole
e medie imprese necessitano di
strumenti finanziari flessibili per
affrontarele criticita del momento,
acominciare daicostidell’energia
edalle difficolta diapprovvigiona-
mento delle materie prime, che
gravano sulla ripresa dell’econo-
mia e che il conflitto tra Russia e
Ucrainastaacuendo. Propriodalla
riflessione su quanto stava acca-
dendo sui mercati gia negli ultimi
mesi del 2021 nascono due solu-
zionifinanziare elaborate da Inte-
saSanpaoloasostegno delle pmi.

Giovanni Baroni, presidente
PiccolaIndustria di Confindustria,
confermalepreoccupazionidelle
pmi: «Bisogna puntare a un mer-
catoeuropeodell’energia, cheas-
sicuri I'indipendenza del conti-
nente - dice Baroni -. Conla crisi
in Ucrainail costo dellabolletta per
leimpresesaliri esponenzialmen-
te. Nelmedio periodo & necessario
aumentare la produzione di gas
nazionale e quella di energia da
fontirinnovabili. Nel'immediato
occorresostenere imprese e fami-
glie». Daqui, 'importanzaper Ba-
roni di «attenuare le tensioni fi-
nanziarie legate all'aumento dei
prezzienergeticifornendoalle pmi
strumenti finanziari volti a spal-
mare gliaumentidei costi e guada-
gnare tempo».

Intesa Sanpaolohalanciatoun
finanziamento di 18 mesi, consei
mesi di pre-ammortamento, de-
stinato acoprireil costo delle ulti-
me due bollette e delle successive

quattro. Eunacoperturadairischi
sulle commodity, dedicato soprat-
tuttoalle aziende dei settoriener-
givori(comelasiderurgia, lacera-
mica, le cartiere). «Laparticolarita
di questa soluzione sta nell’ap-
proccioprogressivo e diflessibilita
dellostrumento, che siadatta cosi
a una situazione estremamente
volatile — spiega Anna Roscio, re-
sponsabile Sales&Marketing Im-
presedilntesaSanpaolo . Losfor-
Zo éstato proprio dicostruire que-
sto approccio pili personalizzato
possibile e graduale nel tempo, per
proporre un’altra alternativa in
aggiuntaa unacoperturasullungo
termine che va valutata in tutti i
suoi risvolti». Il cliente, cioe, puo
entrarenellacoperturaconquote
variabili per mediare i prezzi di
mercato e dunque proteggere
I'azienda da un’eccessiva esposi-
zione alla fluttuazione dei prezzi.
Il conflittotraRussia e Ucraina
rischiainoltre digenerare proble-
mi di liquidita alle imprese che
esportanolargaparte del fatturato
inquesti Paesi. «Le nostre esporta-
zioni in Russia rappresentano
I'1,5% del totale dell’exportitaliano
—osserva Giovanni Baroni—. Con-
siderando anchel’'Ucraina, lano-
stra esposizione sale all’1,9%. Un
bloccototale di questiflussi,anche
associatoai problemilegatiall’ap-
provvigionamento di materie pri-
me insostituibili, avrebbe effetti
soprattutto sualcuni settoriefilie-
re strategici per il nostro Paese. E
fondamentale garantirelaliquidi-
ta delle pmi esportatrici».
Inquesta direzione vaun‘altra
soluzione appenalanciatadalnte-
sa Sanpaolo: «Abbiamo attivato
unalineadi credito a18 mesi, con
sei mesi di pre-ammortamento,
per coprireleesigenze diliquidita
di queste aziende - spiega Anna
Roscio ~. Inoltre prevediamo la
possibilita sospendere le rate dei
finanziamenti gia in essere».
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